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General Roca, 28 de Julio de 2026.

I.- Proceso: Para dictar sentencia en esta causa caratulada " PASCAL
ALEJANDRO JAVIER C/ YPF S.A. S/ RESOLUCION DE CONTRATO
(ORDINARIO)" (RO-71496-C-0000) del registro de ésta Unidad Jurisdiccional N° 1 a
mi cargo;

I1.- Antecedentes: 1) Demanda interpuesta por el Sr. Alejandro Javier
Pascal -SEON en fecha 19/08/2020-: Se presenta por medio de apoderado a interponer
demanda por resolucion contractual mas dafios y perjuicios contra Y PF S.A por lasuma
de $47.321.245,60, més U$D 175.000.- o lo que en mas o en menos resulte de la
prueba, con més interesesy costas.

En primer lugar funda la competenciaen base a art. 5inc. 3 del CPCC y plantea
la nulidad de la clausula 25 del contrato, que somete a las partes ala jurisdiccién de la
Ciudad Auténoma de Buenos Aires. Aduce que se trata de un contrato de adhesion con
cldusulas predispuestas, por lo que dicha estipul acion resulta abusiva.

En cuanto alos hechos, relata que su vinculo con la demandada seinicié en el afio
1996, desempefiandose como vigjante a comision de un operador de Y PF en Neuquén;
gue en el afo 2000 fue desvinculado y se le ofrecio trabajar bajo la modalidad de
"subcuenta’ através de lafirma Neuguén-Petroeste, exigiéndosele una garantiarea que
constituyé sobre un inmueble de sus padres.

Que larelacion fue fructifera hasta el afio 2006, que se trataba de un verdadero
emprendimiento familiar que creci6 en volumen y ganancias por esfuerzo propio y que
por eso, en el afio 2005 gand la adjudicacion del negocio de distribucién de lubricantes
Y PF en la zona centro de Rio Negro, instaldndose hacia fines de 2006 en la ciudad de
General Roca bajo la denominacion "PETROAR, Distribuidor Oficial de YPF".
Manifiesta que fue premiado por la empresa como cuarto mejor distribuidor del pais en
2013 y como mejor distribuidor del pais en 2014.

Expresa que en septiembre de 2014, por la distribucion integral en Rio Negro,
resulté adjudicataria lafirma Servicios Cipolletti S.R.L, competidor directo, instalado a
aproximadamente 300 metros de su base, quedando relegado a la distribucion de
|ubricantes.

Refiere que esa situacion fue sorpresiva para él, que no pudo entender porque
pese a su esfuerzo y larelacion comercial, fue dejado en segundo plano.

Que a partir de ali se evidencio un cambio en el trato comercial por parte de la
demandada, con una clarisima preferencia por el nuevo distribuidor.
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Sostiene que YPF comenzo a incumplir el contrato, perjudicando la actividad
economicadel actor, con laintencion de desterrar su negocio definitivamente.

Imputa a la demandada | os siguientes incumplimientos: a) Falta y/o irregularidad
del suministro en General Roca. Aclara que en 2016 celebré con Y PF un contrato de
distribucion de combustibles en la ciudad de Bahia Blanca, que concluy6 en 2018 por
falta de acompafiamiento del demandado.

Afirme que pese a que |la base de Bahia Blanca y de Roca eran dos negocios
independientes y auténomos, Y PF comenzo a sancionar a actor en la base rionegrina
por incumplimientos generados en €l contrato de Bahia.

Sostiene que desde febrero de 2017 se sucedieron suministros irregulares y que
entre enero y agosto de 2018 ceso totalmente la provision de productos en ambas bases,
sin que se rescindiera el contrato, fundandose la demandada en supuestos
incumplimientos del contrato de Bahia Blanca. Afirma que ello |o obligd a adquirir
productos a otros distribuidores, a precios mayores, por 1o que debid sacrificar su
margen de ganancias, para mantener la clientela.

Invocalaviolacion delaclausula 9.2 del contrato y del art. 1504 del CCyC.

b) Variacion unilateral de las condiciones contractuales. Relata que, al
normalizarse el suministro hacia agosto de 2018, la demandada modifico
unilateralmente las condiciones: calcul 6 las garantias a un valor délar de $26 (cuando €l
promedio rondaba los $30) y disminuyeron las bonificaciones por €l precio de compra
de productos por cumplimiento de objetivo de ventas.

Refiere que todo esto fue ante la excusa de los incumplimientos de Pascal en
Bahia Blanca, ya que no se cumplieron con |os objetivos de venta para acceder a los
beneficios.

¢) Malafe contractual y abuso del derecho. Afirma que la demandada admitio y
favorecio el ingreso de Servicios Cipolletti S.R.L, competidor directo, a escasos metros
de su base, otorgandole trato preferencial, siendo beneficiado por su distribuido,
acaparando porcion del mercado y dandole el tiro de gracia a la actividad de actor en
Gral Roca.

Sostiene que la conducta del actor es razonable, si se tiene en cuenta que la
relacion entre ambas partes databa del afio 1996, es decir, mas de 20 anos. Pascal
haciendo honor a los principios de buena fe y colaboracion, caracteristicas inherentes
este tipo de contratos, tuvo pacienciay esperanzas en que la situacion se regularice para
poder volver a giro comercial.
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Que sin embargo, la intencion de YPF era claramente otra. Las tratativas
comerciales entre Pascal y |la empresa petrolera fueron fructiferas hasta el afio 2016. El
momento de quiebre es la aparicion en escena del competidor, Servicios Cipolletti
SR.L.

Afirma que los incumplimientos de la demandada tienen que ver con
obligaciones centrales del contrato, con alteraciones unilaterales de las condiciones
contractuales y con un cumplimiento teflido por la ausencia de buenafe.

Relata que el 29 de julio de 2019 fue intimado por carta documento al pago de
facturas supuestamente adeudadas por mas de $ 3.758.896,31 y U$D 37.268.

Afirma que esa deuda fue generada exclusivamente por el actuar de YPF S.A,
guien modifico en forma sorpresiva las condiciones de contratacion al suministrar mas
productos de los que el actor podia vender y aplicarle multas arbitrarias. Sostiene que la
propia demandada generd la deuday es laresponsable.

Sefiala que esa epistolar fue rechazada por carta documento CD967097694,
negando la deuda y resolviendo unilateralmente el contrato en los términos de los art.
1494 y1495 del CCyC); lo que fue a su vez rechazado por |a demandada demandada por
carta documento CD006133169, negando todo incumplimiento.

Encuadra el vinculo en un contrato de distribucion, de caracter atipico,
colaborativo, oneroso, conmutativo y de adhesion, con aplicacion de las normas del
contrato de concesion y de agenciaen lo pertinente (arts. 1502 a 1511 del CCyC).

Refiere a los art. 1494 y 1495 del CCyC y al incumplimiento grave de la
demandada, generado por la provision del suministro en forma irregular. Alega que
ademas el incumplimiento fue reiterado, por méas de dos afos. En cuanto a la falta de
intencion de continuar con la contratacion, afirma que la carta documento intimando al
pago es el acto demostrativo de ello.

Afirmalaindependencia y autonomia contractual de la distribucion de General
Roca. Que la conducta de Y PF fue un abuso de su posicion dominante ya que castigo
injustificadamente a Pascal por sus atrasos en Bahia Blanca perjudicandolo en Roca.

Sostiene que el vinculo era un contrato de adhesion y cuestiona por abusiva la

cléusula de no -exclusividad (2.2). Afirmala nulidad de las cldusulas 2.1, 3.1y 3.2
(modificacion unilateral de precios) y 3.3 (bonificaciones discrecionales y trato

diferenciado), por desnaturalizar las obligaciones del predisponente en tanto le permite
manipular e mercado a su parecer.
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Que la conducta de Y PF fue contraria a la buena fe contractual y abusiva del
derecho y de su posicion dominante.

Cuantifica los dafos y reclama por dafio emergente $590.000 y U$D 175.000,
pérdida de clientela $10.315.119,32.- lucro cesante $31.416.126,23.- por dafio
extrapatrimonial  $3.000.000.- y por dafio al proyecto de vida $2.000.000.- lo que
totalizala sumade $ 47.321.245,60 + U$D 175.000.

Ofrece prueba, efectlia reservas y peticiona que se haga lugar ala demanda, con
costas.

2) Contestacion de demanda por YPF S.A -SEON 09/08/2021-: Se presenta
por medio de apoderada.

Efectla la negativa general y particular de los hechos invocados y desconoce la
documental .

Da su version de los hechos, afirma que la vinculacion directa con el actor
comenzé en 2006 -no en 1996-, como distribuidor directo especialista en Lubricantes en
laregion centroy sur de Rio Negro.

Que en 2013, conforme el contrato acompariado por su parte, se firmé nuevo
convenio para la distribucién de lubricantes linea comercial de YPF y que en dicho
contrato el domicilio del actor era Bolivia 937 de General Roca, siendo e denunciado
como instalacion de almacenaje del Anexo |11 del contrato.

Que en la clausula 2.2 del mismo contrato se dejo constancia de las empresas
designadas como distribuidores de Y PF, entre ellas Servicios Cipolletti SR.L.

Sefiala que el 31/07/2015 el actor suscribié un nuevo convenio para la
distribucion de lubricantes, describiéndose la zona geografica conforme surge del
Anexo Il el actor designé como instalaciones de almacenaje a construir en Ruta
Nacional 22 Norte N° 6450 en lalocalidad de General Roca. En dicho contrato, a igual
gue el contrato celebrado en 2013, se dejo expresa constancia del resto de firmas
designadas como distribuidores de Y PF dentro de las cuales se encuentra Servicios
Cipolletti SRL.

Sostiene que el actor tenia conocimiento de que Servicios Cipolletti habia sido
designado como distribuidora en la zona'y que la instalacion de la base del actor en el
domicilio que denuncia, fue en realidad posterior y que ninguna relacién guarda ello el
devenir econdmico y financiero del actor en los afios 2017 y 2018.

Afirma que ello fue reconocido por el actor, en la documental acompafiada (nota
presentada en fecha 18/10/2018, que transcribe).
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Sostiene que el propio actor quien reconoce que previo alafirmadel contrato de
fecha 31/07/2015 la empresa Servicios Cipolletti SRL ya se encontraba ubicado en el
predio cuya instalacion ahora alega como incumplimiento. Adjunta copia del plano
presentado por la empresa Servicios Cipolletti SRL ante la Municipalidad de General
Roca en fecha 01/12/2014.

Destaca que tampoco resulta correcta la referencia realizada por el actor respecto
gue la compulsa en el afio 2014 lo habria perjudicado porque si bien Servicios
Cipolletti fue asignado como distribuidor directo integral agro, el actor mantuvo
carécter de distribuidor directo especialista en lubricantes a todo publico, ampliando su
zonaen € afio 2015.

Refiere a las contradicciones en las que incurre el actor en cuanto, por un lado
reconoce haber tenido conocimiento antes de lafirma del contrato del 31/07/2015 de la
instalacion de Servicios Cipolletti S.R.L, sostiene que sdlo quien fuera designado como
integral podria mantenerse en el lugar, cuando un afo después de ello suscribio contrato
designando como planta a construirse en el domicilio de Ruta 22.

Agrega que en diciembre de 2016 el actor amplié su giro incorporando la
operatoria de Bahia Blanca. Acomparia copia certificada de los contratos de fecha
07/12/2016 parala distribucion de gas oil y lubricantes de la linea comercial de YPF
S.A y paralacomercializacion de productos agroguimicos, fertilizantes, bolsasde silo y
coadyuvantes, en Pciade Bs.As.

Afirma que sobre estos se suscribio una addenda por la cual YPF otorgo
exclusividad especial para la atencion de clientes que eran directos de Y PF,
acordandose un pago de "Fe de exclusividad".

Que ello demuestra que entre los afios 2015 y 2016 el actor amplié su zona de
actuacion como distribuidor, incorporando Bahia Blanca y que no se actuoé con
intencion de perjudicar al actor, sino mas bien todo lo contrario.

Destaca que el contrato son claros, completosy que no se trata de un contrato de
adhesion.

Refiere que el contrato se firmé ante escribano publico, por 1o que mal puede
alegar que seimpuso sin libertad.

Invoca las obligaciones del actor de las clausulas 2.1 (adquirir solo productos
YPF) y 9.1.4 (stock adecuado), y la obligacion de suministro de Y PF, conforme
clausula 9.2.1, condicionada a que la firma no se encontrara en mora.

Describe la operatoria habitual, destaca que |0s precios son igual es para todos los
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distribuidores y sobre dicho preciario se aplican las bonificaciones segun tipo de
productos, volumenes, y nivel de cumplimiento de los objetivos.

Expone gue los incumplimientos del actor se dieron cuando inici6 la actividad
comercial en Bahia Blanca, en enero/mayo 2017 comenz0 su mora, registrando
vencidosy excedidos de acuerdo al limite de riesgo segun las garantias.

Que €l actor no aclaralos motivos de su moray que fue por el estado de situacion
financiera la razon por a cual dejo de operar normalmente, siendo una cuestion
exclusivamente de gestion comercial, gjeno a 'Y PF.

Sostiene que no se sanciono al actor, sino que €l inicio lamora, o que se extendio
a todos los contratos, adeudando productos que fueron solicitados por el actor y
entregados.

Destaca que es incorrecta la division pretendida por el actor en cuanto oper6
siempre desde una misma razon social y no en forma independiente y autbnomo como
incorrectamente refiere y que lamoray situacion de deuda fue por todos los contratos
celebrados.

Sostiene que actud con buena fe y ante los incumplimientos a las obligaciones
asumidas por €l actor realizo diversas concesiones como fue laliberacion de las érdenes
de provision en forma manual, previa autorizacion interna, manteniendo bonificaciones
adicionales para operaciones puntual es/licitaciones otorgadas al actor, |0 que demuestra
lainexistencia de una voluntad de perjudicar a actor.

En Mayo 2017 los niveles de facturacion vencidos tanto correspondiente al
negocio de Bahia Blanca como General Roca comenzaron a incrementarse y en ese
momento se le requirid a actor que regularice su nivel de vencido a los fines de poder
liberar las ordenes de provision por él solicitadas, salvo que el requerimiento sea por
falta de stock.

Durante ese mes se realizé una reunion con el actor y se acordd que para la
liberacion de las Ordenes de Provision en Roca el nivel de vencimiento de LU + DE no
debia superar el 30% del vencido total.

Durante dichos periodos se liberaron ordenes de provision con prioridad, las
cuales se fueron liberando a medida que el actor fue cancelando la facturacion venciday
en moraregistrada.

A pesar del acompariamiento realizado, el actor tampoco logré cumplir con los
objetivos de venta del 3er. Bimestre del afio 2017 y en virtud del compromiso de
acompafiamiento, se acordd mantener bonificaciones plenas parael 4° bimestre.

Buscador de Fallos - Poder Judicial de Rio Negro 6/52



£
“ ' : JUZGADO CIVIL, COMERCIAL, MINERIA Y
SUCESIONES N°1 - GENERAL ROCA

En Agosto 2017 se realizd una reunion donde se reforzo la prioridad de mantener
el contrato al dia, la necesidad de que el actor elabore un andlisis de flujo y en dicha
ocasion se hizo saber a personal de YPF que el actor se encontraba atravesando
problemas personales.

Durante los meses de Septiembre 2017 a Diciembre 2017 y pese al
acompanamiento, el actor no cumplio con el rapel del 4°, 5° y 6° bimestre 2017, por lo
gue arrojo un acumulado anual de 457m3 y no de 806m3 que era el objetivo asumido.

Luego de diversas reuniones con el actor a principios de 2018, al mantenerse la
situacion financieray el nivel de deuda registrado, €l actor resolvié vender |a base de
Bahia Blanca, lo que le permitiria sanear el vencido y cancelar las deudas de la base de
General Roca. En base a ello se acordo liberar las 6rdenes de provision por e 80% del
monto depositado a los fines de disminuir deuda registrada, otorgandose bonificaciones
del 10% en mayoresy 3% en envases menores.

En Abril 2018 se definio el volumen de rapel para el 2018 a 550 m3, liberandose
Ordenes de Provision por el 90% del monto depositado e imputando
el 10% a cancelacion de deuda.

Sostiene que el actor pudo avanzar con la venta de la base de Bahia Blanca en
Junio 2018 y en virtud de ello |as partes pactaron la terminacion de los contratos para
comercializacion de productos agroquimicos, fertilizantes, bolsas para silo y
coadyuvantes y la distribucion de gas oil y lubricantes en Bahia Blanca, a partir del
15/06/2018, conforme actas acuerdo que se acompafian.

A partir de Agosto 2018, se acordo con el actor un compromiso de compra de
30m3 mensuales con bonificaciones del 7,5% en mayores y 2% en menores. En
Septiembre 2018 el actor compré 34,2 m3 con un saldo a vencer de $2.560.191,86.
Durante ese mes el actor nuevamente se retraso en el pago de la facturacion vencida, |o
cual constituy6 un nuevo incumplimiento.

Ante ello se realizaron diversas reuniones con el actor durante Enero y Febrero
2019 analizando la viabilidad de diversos pedidos (refinanciacion de la deuda
registrada), acordandose la liberacién de pedidos con bonificaciones maximas de rapel y
plazo de 30 dias. Finalmente, el dia 11/04/2019 se realiz6 una reunion en la Ciudad de
Buenos Aires con presencia del actor donde se acordaron: un otorgamiento de plazo de
pago 60 dias, bonificaciones de 13% y 3,5% en menores un stock de 35m3, paralo cual
no debia tener vencidos adicionales a los registrados, debiendo cancelar facturas o
depositar previamente el monto requerido que supere a los USD 68.080, como asi
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también una retasacion de las garantias otorgadas por el actor. Asimismo, el actor se
comprometio a captar volUimenes. a corto, mediano y largo plazo.

En virtud de ello el 30/04/2019 se liberaron nuevas ordenes de provision por un
monto de $2.906.485 (OP 49114870 y 49114871) y 60 dias de plazo. Sin embargo, en
Julio 2019 se produce nuevo vencimiento de la orden de provision generada post
reunion, sin que la misma haya sido cancelada, registrando nuevamente el actor un
estado de vencidos adeudados en la cuenta.

Afirma que en Junio y Julio 2019 personal de Y PF intentd comunicarse con €l
actor y ante la falta de respuesta, se envi6 carta documento con detalle de vencidos
(s6lo mercaderia, sin multas 0 sanciones).

Que la misma fue rechazada por el actor, quien llamativamente resolvio el
contrato en fecha 09/08/2019 en los términos de los arts. 1494 y 1495 de CCyC,
decision abrupta e intempestiva, sin haber realizado ningun reclamo formal en forma
previa, realizando unainvocacion genérica de supuestos incumplimientos.

Realiza el encuadre juridico y sostiene que rige la autonomia de la voluntad,
buenafey doctrina de los actos propios.

Afirma que no existié contrato de adhesion, ni clausulas predispuestas, y que el
planteo de nulidad -deducido mas de cuatro afios después de la firma- es dogmético y
abstracto. Invoca el carécter de comerciante profesional del actor, por 1o que no es
creible el abuso de posicion dominante que pretende.

Afirma lainexistencia de incumplimientos de su parte y que fue el actor quien
incurrio en diversos incumplimientos. cancelacion tardia de productos adquiridos, falta
de cumplimiento con los objetivos comprometidos, supuesta compra de productos a
terceras personas.

Concluye que no se configuran los presupuestos de la responsabilidad
contractual; que los hechos se debieron ala propia gestion del actor; y que su resolucion
no encuadra en el art. 1494 inc. ) CCyC, pues no medio incumplimiento grave y

reiterado de Y PF, sino que resultd incausada y abrupta, debiendo el actor correr

con las consecuencias que su propio accionar ocasiono.

Impugna los dafios reclamados, ofrece prueba, formula reserva y solicita el
rechazo de la demanda, con costas.

3) Resolucién de Camara de Apelaciones de fecha 03/02/2022: En dicha
decision se revoco la sentencia de primera instancia de fecha 23/09/2021, se declaré la
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nulidad de la prorroga de jurisdiccion establecida en el contrato y se rechazo la
excepcion de incompetencia.

Dicha decision quedo firme ante el rechazo del recurso de queja por el STJ
(23/11/2022).

4) Aperturay clausura probatoria: El 16/08/2023 se provey6 la prueba por
escrito, clausurdndose la etapa el 11/12/2025, el 10/02/2026 alega la parte actora. El
07/04/2026 pasa la causa a dictar sentencia, providencia que se encuentra firme y
consentida.

I11.- Hechosy fundamentos de derecho: 1) La cuestion a decidir: En base ala
postura de las partes, corresponde analizar en primer lugar, la naturaleza juridica del
vinculo que mantuvieron las partes, el derecho aplicable y la nulidad de clausulas
contractuales invocadas por |la parte actora.

También determinar si Y PF incurrio en los incumplimientos que se le imputan, o
si por el contrario ambas partes incurrieron en ellos y por dltimo la validez de la
resolucion contractual unilateral declarada por €l actor. Para el caso de corresponder, los
dafos y perjuicios que se reclaman.

2) Los hechos y las pruebas: De acuerdo a la normativa procesal, salvo
disposicion legal en contrario, los jueces formaran su conviccion respecto de la prueba
de conformidad con las reglas de la sana critica - art. 356 CPCC-.

La valoracion de toda la prueba debe efectuarse conforme las reglas de la sana
critica, es decir por los principios generales -10gica, maximas de experiencia- que deben
guiar en cada caso la apreciacion de la prueba y que excluyen, la discrecionalidad
absoluta del juzgador (Palacio, L. - Alvarado Velloso, A, "Codigo Procesal Civil y
Comercial delaNacion', t. 8, pag. 140).

En el proceso se produjo la siguiente prueba:

2.1)Informativa: AFIP 08/11/2023, ART 26/09/2023, 07/12/2023, 12/06/2024El
Garage SRL 13/12/2023, Boschi Hnos. 28/09/2023, RJ Ingenieria 10/06/2024, Edersa
S.A. 09/10/2023, Spessot Jorge Omar 05/06/2024, Antunez Mario Aquilino 07/11/2023,
Zoppi Hnos.02/10/2023, Tromba Nestor 12/09/2024, Castro Ignacio 01/10/2024,
Aringoli Maria Natalia 30/10/2023, Almundo 09/10/2023, Roca Viajes 03/10/2023,

Secretaria de Hacienda de la Municipalidad de General Roca 11/10/2023,
Secretaria de Obras Publicas de la Municipalidad de General
Roca 04/10/2023, Empresa Servicios Cipolletti S.R.L 31/10/2023.
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Direccion de Rentas de Neuquén informa el 01/08/2025.

2.2) Documental en poder de YPF: En fecha 19/09/2023.

2.3) Pericial contable: Del Cr. Sebastian Dutto en fecha 19/02/2025. El Cr. Juan
Cruz Tonelli, consultor técnico presentainforme en fecha 19/02/2025.

2.4) Testimoniales: De Jorge Omar Hernalz, Javier Nicolas Giulitta Palacio y
Maria Natalia Aringoli € 09/11/2023. De Jorge Omar Spessot y Orlando Roberto Duran

el 10/11/2023, De Santiago Ariel Payottey Emanuel Favre Arias el 15/11/2023.

2.5) Pericia Psicologica: De la Lic. Gladys Mabel Hernandez presentada en
fecha 21/11/2023. La parte demandada impugnada pericia el 04/12/2023. Perita contesta
en fecha 20/12/2023. Demandada ratificaimpugnacion el 02/02/2024.

2.6) Pericia informética: De Aldo Fabian Capitan presentada en fecha
24/06/2024. La actora intima al perito el 19/07/2024. Perito contesta en
fecha 01/08/2024. Presenta ampliacion de pericia el  26/11/2024 sobre puntos
solicitados por e actor en fecha 01/10/2024.

3) Vinculojuridicoy derecho aplicable: No se encuentra controvertido que las
partes se vincularon por medio de un contrato de distribucion comercial.

Se trata de un contrato atipico que, a falta de regulacion propia en el CCyC, se
rige por analogia por las normas del contrato de concesion (arts. 1502 a 1510 CCyC),
por expresa remision del art. 1511 CCyC, y, através de esa remision, subsidiariamente
por las normas del contrato de agencia en materia de extincion y cuanto resulten
compatibles con la naturaleza de la distribucién (conf. art. 1509 CCyC).

Subsidiariamente rigen las disposiciones generales de los contratos y, en materia
de extincion por incumplimiento (arts. 1077 a 1089 CCyC).

Corresponde precisar, por cuanto incide en la resolucién de esta decision, que los
contratos celebrados por las partes -en particular el 31/07/2015- y larelacion juridica
mantenida entre ellos, se analizard a la luz de los contratos celebrados por adhesién a
cldusulas predispuestas (arts. 984 a 989 CCyC).

3.1) Contrato de Distribucion: Sefiala la doctrina que en el mismo "no hay
dependencia laboral porque son dos personas que acttan en forma auténoma, a su
propio riesgo; en el mismo no hay representacion, aungue nada impide pactarla, puesto
gue el distribuidor obra a su propio nombrey por su cuenta; el distribuidor realiza
actos de compraventa o bien de cesion temporaria del uso de los bienes que le da el
proveedor. Suele existir una delimitacion territorial de la zona sobre la cual el
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proveedor otorga al distribuidor un derecho a distribuir; es intuitu personae, de
duracion y celebrado por adhesion con base en e suministro” (LORENZETTI, Ricardo
L., Tratado de los Contratos, 22 ed., Rubinzal Culzoni, Santa Fe, 2004, t. 1, p. 621).

Es un contrato atipico, bilateral, oneroso, consensual, de empresa, de tracto
sucesivo, intuitu personae, y no formal.

"En el mismo, una de las partes (productor o fabricante de un bien) delega en
otra parte (distribuidor) la tarea de la colocacion masiva de los bienes, por medio de su
propia organizacién, en una zona geografica determinada, recibiendo a cambio un
porcentaje del precio de venta. El distribuidor actta profesionalmente por su propia
cuenta, intermediando en un tiempo mas 0 menos extenso en una actividad econémica
gue indirectamente relaciona al productor de bienesy servicios con el consumidor”

Entre las principales obligaciones el fabricante debe remitir a distribuidor, en la
cantidad, tiempo y modo previstos, las mercaderias objeto del contrato; y abstenerse de
realizar operaciones directas con terceros en la zona de exclusividad del distribuidor, asi
como también abstenerse de designar a otro distribuidor en esa zona. El distribuidor, por
su parte, asume la obligacion de vender los productos que le remite el fabricante,
gjustédndose a las condiciones pactadas; promover el producto de manera de generar
mercados para el mismo; no excederse de la zona delimitada; no promover la venta de
productos que puedan entrar en competencia con los que distribuye; no transferir el
contrato; cumplir con los recaudos de organizacion que le imponga el contrato; y
verificar €l estado de las mercaderias que recibe del fabricante (cf. Caivano, Rogue J, La
ruptura intempestiva del contrato de distribucién y la obligacién de indemnizar, Citas:
TR LALEY AR/DOC/1247/2001).

3.2) Contratos celebrados entre Alejandro Pascal y la empresa YPF S.A:
Entre la documental (Archivo |) acompaiiada por la demandada se encuentran los
contratos entre las partes. Por un lado de fecha 25/01/2013 y 31/07/2015, ambos tenian
por objeto la distribucion de productos lubricantes marcas Y PF y Elaion.

L os dos contratos abarcaban la zona geogréfica detallada en €l anexo I, en lo que
agui interesa Dpto de General Roca (parcial) y Neuquén (parcial).

En el primer contrato acompariado, del afio 2013, anexo IIl figura que la base
estaba de Pascal se encontraba en Bolivia 937 de General Roca; mientras que en €l
contrato de 2015 refiere instalaciones actuales a suplantar por nueva base a construir
sobre Ruta Nacional 22 Norte N 6450.

Analizados los contratos, no caben dudas gue |os mismos son de adhesion.
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Por un lado, por la estructura de la "Oferta" predispuesta que presenta clausulas
uniformes comunes atoda lared de distribuidores, 10 que se evidencia del cotejo textual
en los sucesivos contratos (2013 y 2015).

Tal calificacion ya ha sido abordada por la Camara local al resolver la

nulidad de la prérroga de jurisdiccién del contrato.

En lo que aqui interesa se dijo: "... parece absurdo sostener |la existencia de
“paridad negocial”...Y.P.F. SA, es sin duda de las empresas mas importantes del pais e
incluso de la region, con una actividad productiva y comercial, asi como estructura de
asistencia en todos los 6rdenes -contables, juridicos, etc.- en todo €l territorio nacional.
Por el contrario, la actora, es una persona fisica cuya actividad econémica se advierte
en principio limitada a los servicios que le prestaba a Y.P.F. SA., quien siempre tuvo €
dominio del negocio, pudiendo hacerse prestar tal servicio por otros o incluso asumir
directamente la distribucién en forma directa, con presumida solvencia para hacerlo
sin inconvenientes al respecto...".

Por ello, corresponde analizar en lo siguiente si las clausulas cuestionadas por el

actor han sido abusivas, en los términos de los arts. 988 y 989 del CCyC, siempre
gue se demuestre la asimetria estructural que concentra en la predisponente
latotalidad de las facultades y potestades, y en €l adherente |a totalidad de

las obligaciones, sujecionesy riesgos.

3.2.1) Clausulas 2.1y 2.2: En la primera de €ellas, se obliga a la FIRMA a
"distribuir unicamente Productos suministrados por Y PF", con prohibicion absoluta de
adquirir a terceros, incluso por interpésita persona, bajo pena de rescision automética
(clausula 16.2.iii).

La siguiente establece que "La FIRMA no tendra privilegio de exclusividad,
pudiendo Y PF comercializar sus Productos dentro o fuera de la zona geogréfica... por si
o0... através de terceros, incluyendo... la facultad de designar otros comercializadores
y/o distribuidores en la zona geografica’, con expresa constancia de que en la zonaya
han sido designada "SERVICIOS CIPOLLETTI SRL (segun zona agro asighada) como
distribuidores de Y PF, parala venta dentro de la misma de gas oil y/o otros productos,
demarca Y PF.

Segun la doctrina, 10 que caracteriza al contrato de distribucién es. "la
exclusividad en la zona, la duracion, la exigencia de una venta minima, la entrega de
mercaderia a distribuidor con descuento, la fecha del pago de las facturas, el lugar y
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forma de entrega de las mercaderias y del acopio, los precios de venta, las
estipulaciones de publicidad € "compromiso de los distribuidores de no fabricar, vender
o distribuir otros articulos en competencia® (FARINA, Juan M., Contratos comerciales
modernos. Modalidades de contratacion empresaria, 22 edicion actualizada y ampliada,
Astrea. Buenos Aires, , 1997, p. 414).

La exclusividad en si, como elemento natural del contrato no es por si misma
abusiva.

En e caso, del juego de ambas clausulas surge que no existe reciprocidad en tanto
se ata al distribuidor a un Unico proveedor y, simultaneamente, libera al proveedor para
instalar y abastecer competidores en la misma zona y ain con los mismos productos
("y/u otros productos’").

Se adelanta que surge la prueba producida, que luego se analizard, que ésta
asimetria coloca al adherente en situacion de una imposibilidad de diversificar la
mercaderia, mientras que el predisponente conserva la potestad de debilitar
comercialmente a su propio distribuidor, promoviendo competencia dentro de lamisma
zona de actuacion.

Luego se volvera sobre ello, pero el juego de ambas clausul as desnaturalizaron las
obligaciones del predisponente (art. 988 inc. a CCyC), por lo que la clausula 2.2, en
cuanto suprime la reciprocidad de la exclusividad en perjuicio del adherente, resulta
abusiva en los términos de los art. antes citados.

3.2.2) Clausulas 3.1, 3.2y 3.3: Enlaprimerade ellas sefacultaa YPF afijar los
precios "de conformidad a su politica comercial"; la segunda a variarlos "en cualquier
momento, a su enteraopcién”, con un (1) dia de antelacion.

Finalmente, la 3.3 dispone que YPF "podra, a su criterio, otorgar...
bonificaciones", que "no asume obligacién alguna con relacién a mantenimiento y
uniformidad de los descuentos ni bonificaciones', y que estos "podran variar de
distribuidor a distribuidor, e —inclusive— otorgarse a algunos distribuidores y no
otorgarse a otros... por lo que la FIRMA no tendra derecho a reclamo alguno... con
relacién a otro u otros distribuidores, cualquier diferencia en los descuentos o
bonificaciones’.

Lasclausulas 3.1y 3.2 integran la ecuacion econdmicadel contrato, por o que no
son por si abusivas.

En cambio, la 3.3 desnaturaliza las obligaciones del predisponente, en tanto Y PF
se reserva la potestad absolutay discrecional de definir, sin uniformidad, la variable de
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la que depende la subsistencia misma del margen de ganancia del distribuidor e importa
una renuncia anticipada de derechos del adherente (art. 988 inc. ay b CCyC), al
obligarlo aresignar de antemano todo reclamo frente al trato diferencial respecto de sus
competidores.

Es, por ello, abusivaen los términos de los art. 988 y 989 del CCyC.

4) La prueba producida: La pericia contable, que no merecié objeciones ni
explicaciones, a contestar los puntos 1, 2 'y 3) refiere que se acomparia el detalle de los
litros adquiridos y los precios mensual es abonados por |os respectivos litros, desde el
ano 2010 hasta €l afio 2019 (anexo I).

Al responder el punto 4), el experto aseverd que se puede establecer unarelacion
entre las bonificaciones otorgadas y los litros adquiridos y/o vendidos por Pascal Javier.
Esta vinculacion sugiere que las bonificaciones recibidas estan directamente
correlacionadas con las cantidades de litros adquiridos, evidenciando un esquema de
incentivos que se basa en e volumen de compra.

En el punto 5) adjunt6 una planilla resumen de los beneficios obtenidos por
Pascal Alegjandro, en relacién alo aclarado en el punto anterior.

Surge del mismo que el Sr. Pascal, en el afio 2016 comercializaba un promedio
anual de 862,33 litros, 2017 649,98, 2018 133,7 y 2019 64,15.

Luego determin6 que la disminucion de los beneficios correlacionada con los
litros adquiridos y/o vendidos tuvo un impacto negativo en el margen de ganancia,
viéndose reflejada ademés en las ventas declaradas en el Impuesto a Valor Agregado,
tal como en el afo 2017, el actor declar6 $96.882.800,76 de ventas gravadas, a un
monto de $34.645.786,43 en 2018, lo cual significa una disminucion aproximada del
64,24% de las ventas

Al responder los puntos 7 y siguientes, el perito se refirié ala empresa Servicios
Cipolletti S.R.L

En el segundo cuadro surge que dicha empresa en el afio 2016 comercializé
526,11 litros, 2017 796,05, 2018 1247,58, 2019 1442,20 y 2020 1735,55.

Compard los beneficios otorgados por Y PF a Alejandro Pascal por lubricantesy
especialidades y concluy6 gue no tenian los mismos beneficios ambos distribuidores,
debido al mayor monto de litros que distribuia la firma Servicios Cipolletti SR.L. A
mayor cantidad, mas grandes eran |os descuentos, 10 que reflgja una desigualdad entre
los 2 distribuidores en ese aspecto.

Sin perjuicio de ello, del grafico comparativo adjunto se desprende que la
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evolucion de la facturacion de Algjandro Pascal exhibié una tendencia moderadamente
ascendente en el periodo comprendido entre los afios 2010 y 2016, alcanzando en el
gjercicio 2017 un importe de $24.211.224,37, mientras que la facturacion
correspondiente a Servicios Cipolletti S.R.L ascendié en dicho afio a $21.063.620,25,
registrandose asi unarelativa paridad entre ambas partes.

A partir del ejercicio 2018, se advierte una modificacion sustancial en la
tendencia observada hasta el momento, constatandose una caida abrupta en la
facturacion de la parte actora, la cual experimentd una disminucién del 74,92% en
relacion con el periodo inmediato anterior. En contraposicion, la facturacion de
Servicios Cipolletti reflejé un incremento del 164,10% durante el mismo gjercicio, lo
gue evidencia una evolucion diametralmente opuesta entre ambas partes.

Dicha diferencia se acentlia ain mas en e gercicio 2019, donde la facturacion de
Algjandro Pascal mantiene su tendencia decreciente, registrando una nueva reduccion
del 19,68% respecto del afio 2018, mientras que la facturacion de Servicios Cipolletti
SRL contindia su expansion con un crecimiento del 92,55% en comparacion con el
mismo periodo.

Concluy6 que Algjandro Pascal exhibi6 unatendencia creciente en su facturacion
durante los periodos 2010 a 2015, alcanzando su punto maximo en dicho lapso. A partir
del afo 2016, su facturacion comenzo a experimentar una contraccion progresiva, que
se tornd abrupta desde el gjercicio 2017 en adelante.

Por otro, Servicios Cipolletti S.R.L inicio un crecimiento sostenido en su nivel de
facturacion a partir del afo 2015, alcanzando en 2017 un monto equiparable a de
Alegjandro Pascal. A partir de dicho gjercicio, la facturacion de Servicios Cipolletti
S.R.L. continué con una tendencia ascendente pronunciada, consolidando un
incremento significativo en los periodos subsiguientes, con una marcada diferencia de
crecimiento respecto de la parte actora.

El consultor Cr. Juan Cruz Tonelli, presentd su informe que tampoco fue
observado.

En relacion a los metros cubicos totales que Alejandro ha comprado a YPF y
precisd que se advierte que hasta el 2016 inclusive, Algjandro sostuvo sus niveles de
compra de manera consecutiva por SIETE afos, accediendo en todos ellos a las
bonificaciones por cumplimiento de objetivos que rondaron en promedio un 20% en
todos los periodos citados. Desde 2017 en adelante, comienza la caida abrupta de sus
compras y de las bonificaciones obtenidas. Durante 2017 lo intent6 a pesar de ver
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disminuidos sus margenes (bonificacion promedio obtenida: 12,67%), viéndose ya en
2018 'y 2019 imposibilitado de continuar comercializando.

Al responder €l punto 2) dijo que del cuadro adjunto se advierte que hasta el 2016
inclusive, Algjandro Pascal sostuvo por SIETE afos consecutivos una dinamica
sistematica y repetitiva de volumen de compra de productos y consecuentemente de
volumen de venta. Dicha dinamica consistia en comprar producto periodicamente con el
objetivo de alcanzar bonificaciones, mantener un stock razonable que le permita dar
respuesta a la demanda de manera inmediata (concepto de punto de pedido de
producto). El cuadro adjunto evidencia que hasta el periodo 2016 inclusive, se
mantuvieron los estandares de compra, stock y venta de manera organica evidenciando
incluso un cierto crecimiento desde 2014 inclusive al 2016.

En relacion alos descuentos/bonificaciones por cumplimientos de objetivos dijo
de lainformacion aportada por Y PF se desprende |a respuesta de manera contundente.
Véase en el cuadro adjunto al pie, que desde el periodo 2010 a periodo 2016, ambos
inclusive, Alegjandro Pascal obtuvo un promedio aproximado de un 20,00% de
bonificacion sobre sus compras. Dicho beneficio en 2017 merma
a 12,67%, mientras que en 2018 (5,44%) y 2019 (9,81%) contindian mermando hasta su
desaparicion.

Sin lugar a dudas, la mecanica de beneficios otorgados por el cumplimiento de
objetivos de compra, siempre estuvieron ligados a |la politica de comercializacion de
Y PF. Tanto en €l contrato de Algjandro Pascal como en el de colegas conocidos. Asi
funciona el otorgamiento de beneficios de acuerdo ala mencién realizada en
el contrato suscripto entre las partes. Se adjunta a continuacion, punto 3.3.

El cuadro expuesto a continuacion evidencia que el Ultimo afio donde Pascal pudo
sostener sus estandares de comercializacion fue el afio 2016 donde ya habrian
comenzado los inconvenientes, pero aun asi sostuvo el foco en sostener niveles de
compra, bonificacion anual promedio de un 20,90% y conservacion de sus clientes.
Comenzado el periodo 2017, la caida fue abrupta logrando beneficios de compra
menores a un 13,00% para luego en 2018 no alcanzar siquiera 5,44%. La pérdida de
rentabilidad y de competitividad ante la situacion de Servicios Cipolletti era
insostenible.

Aclaré gque los promedios anuales también se reflgjan de manera mensual, vgr. en
el segundo semestre de 2016 el promedio de bonificaciones obtenidas fue del 23,60%,
evidenciando una caida irremontable desde febrero del 2017 en adelante.
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Dijo que €l concepto de la bonificacion influye en la rentabilidad de la empresa
de manera notoria puesto que el producto vendido al “cliente” posee un precio sugerido
de venta por parte de Y PF con lo cual |arentabilidad razonable se obtiene si se “compra
mas barato” cumpliendo objetivosy consecuentemente accediendo ala bonificacion. Es
decir, larentabilidad se construye fundamentalmente del margen bruto obtenido entre €l
precio de compra y precio de venta. Ante la imposibilidad de presionar en demasia
sobre el precio de venta, debe presionarse sobre el precio de compra. El acceso a la
bonificacion en ratios cercanos a no menos del 20% es clave para un buen
desenvolvimiento de cualquier distribuidor. No es casual, que €l distribuidor persigala
obtencidn permanente de las bonificaciones maximas por cumplimiento de objetivos de
compra, pues alli se encuentra el VERDADERO FUNDAMENTO DE SU
RENTABILIDAD.

Que la evidencia de las bonificaciones obtenidas desde febrero de 2017 en
adelante muestran a las claras la tendencia de que Alejandro Pascal comenzaba a
desaparecer comercia mente hablando.

El experto, en base a la informacion dada por la demandada precisd que desde el
periodo 2010 a 2015, ambos inclusive, Servicios Cipolletti compro en promedio 8,55
metros cubicos por afio accediendo a bonificaciones promedio de un 13% y una
facturacion neta promedio de $127.434,07 anuales. Claramente se concluye que
Servicios Cipolletti no comercializo los productos comercializados por Alejandro Pascal
durante los SEIS ANOS CITADOS.

Desde 01/2016 a 07/2016, ambos inclusive, Servicios Cipolletti compré 27,50
metros cubicos, continuando con dicha tendencia de no comercializacion. Es decir que
desde 01/2010 a 07/2016 (79 meses), ambos inclusive, Servicios Cipolletti compré en
promedio MENOS DE UN METRO CUBICO POR MES.

Luego, de manera abrupta y |lamativa en el periodo 08/2016, Servicios Cipolletti
compra en tan solo un mes 404,14 metros cubicos del mismo producto que
comercializaba Pascal. Dicho dato se desprende de la documentacion aportada por Y PF
y es ofrecido por este consultor en formato de planilla a los fines de facilitar el
entendimiento de los | ectores.

Se ha mencionado que hasta el periodo 07/2016 inclusive, durante SEIS ANOS Y
7 MESES la empresa Servicios Cipolletti en promedio habria comprado UN METRO
CUBICO POR MES, y de manera intempestiva sin contar seguramente con |os clientes
para canalizar una inmediata venta decide ACOPIAR UNA CANTIDAD DE 404,14
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METROS CUBICOS INMOVILIZANDO UN CAPITAL DE $9.290.455,19 QUE EN
AQUELLA FECHA A UN TIPO DE CAMBIO OFICIAL DE $15,33 EQUIVALIAN
A LA SUMA DE DOLARES ESTADOUNIDENSES SEISCIENTOS SEISMIL (UDS
606.000,00).

Que el volumen comprado por Servicios Cipolletti durante el periodo 08/2016
dista de tener razonabilidad con e volumen de demanda que podria haber canalizado en
el area, y ello se encuentra validado en el dato objetivo de que el volumen de compra
mensual promedio posterior fue de 26 metros cubicos.

Para el periodo 2018 en adelante, Servicios Cipolletti consolida su
posi cionamiento segun puede observarse en e volumen de compras promedio realizado
por los siguientes SEIS ANOS. Se consolida el volumen de compra de metros de
manera creciente y sostenida (el 2023 tiene informacion hasta el periodo agosto, le
faltan 4 meses de compra) cumpliendo seguramente con |os objetivos dispuestos por
Y PF en virtud de haber obtenido bonificaciones superiores a 20%.

Determiné que el crecimiento de Servicios Cipolletti encuentra su explicacion
directa en el default de Alejandro Pascal, en tanto y en cuanto que el producto es el
mismo, la zona es lamismay los clientes son los mismos. Hubo un reemplazo abrupto
de un distribuidor por otro.

Asevero el Cr. que Servicios Cipolletti “crecio, captd y/o tomd” el mercado que
durante muchos afos Pascal supo construir, que se puede validar a través de la
comparativa de los volumenes de compra que ambos han realizado a Y PF desde el
periodo 2010 a 2023 inclusive.

Del cuadro expuesto, se concluye que si el producto es el mismo, la zona es la
misma y hay dos distribuidores mayoritarios abocados a dicha tarea de
comercializacion, Servicios Cipolletti en 08/2016 asumio la politica comercial de tomar
el mercado de Pascal, es decir, captar sus clientes.

Que no habria otra manera de validar la decision de INVERTIR
(INMOVILIZAR) UDS 600.000 en un ACOPIO de mercaderia que no logro
comerciaizar en los siguientes 10/12 meses.

En relacion a las compras que habria realizado Servicios Cipolletti desde el
periodo 2010 a 2023, ambos inclusive, se pueden realizar las siguientes consideraciones
en relacion a las bonificaciones obtenidas. Durante los periodos 2010 a 2015, ambos
inclusive, realizd compras minimasy obtuvo bonificaciones
minimas (promedio anual de 8,66%). Durante los periodos 2016 y 2017, ambos
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inclusive, comienza a incrementar su volumen de compras y comienza a mejorar sus
bonificaciones (promedio anual de 15,93%). Desde |os periodos 2018 a 2023, ambos
inclusive, intensifica su volumen de compras alcanzando sus bonificaciones maximas
(promedio anual de 22,73%).

Que en relacion a los volumenes de compra, facturacion y bonificaciones
otorgadas a ambos distribuidores desde el periodo 2010 en adelante, se observa lo
siguiente: Alejandro Pascal: Periodo 2010 a 2016: Promedio de 19,20% en
bonificaciones otorgadas. Periodo 2017 a 2019: Promedio de 9,31% en bonificaciones
otorgadas.

Servicios Cipolletti: Periodo 2010 a 2015: Promedio de 8,66% en bonificaciones
otorgadas. Periodo 2016 a 2017: Promedio de 15,93% en bonificaciones otorgadas.
Periodo 2018 a 2023: Promedio de 22,73% en bonificaciones otorgadas.

En el proceso también se incorporaron los siguientes informes. Servicios
Cipolletti informo que la vinculacion con YPF S.A, antecede al afo 2015 y hasta la
actualidad la firma es operadora de estaciones de servicios y a partir del 2016 también
del distribuidor Y PF Agro. Que lafecha de inicio de construccion de la base sita en el
Km 1183 dela Ruta 22 es el 10/12/2014, la nomenclatura catastral es 051H005 01B y la
fecha de adquisicion del inmueble fue el 13/07/2013

Por ultimo, que efectivamente YPF S.A. informo6 a mi representada su "politica
comercia de lubricantes, base, newsy agricolas L& E" durante el periodo 2015 a 2019.

Aringoli informo que la relacion comercial con el acto seinicié en el afio 2003 y
ceso en 2019. Que desde Afio 2003 hasta 2015 la compra mensual aproximada era de
2300Its mensuales entre |ubricantes monogrados, multigrados y especialidades. Afio
2016 adquirimos aprox. 3300 Its anuales de lubricantes y especialidades como grasasy
liquido de freno por una suma de $153536.97. Afio 2017 duplicamos la cantidad del
periodo anterior ya que ampliamos la variedad de lubricantes y especialidades de la
marca, adquiriendo productos por la suma de $432946.21 Afio 2018 reducimos el
monto compra (por faltantes de stock de la distribuidora) a $98603.80, y comenzamos a
comercializar con nuevo proveedor de la marca. Afio 2019 Compras por la suma de
$13500.01 y cese de larelacion comercial por falta de stock de la distribuidora.

Detall6 que desde el afio 2018 incorporaron como proveedor sustituto de Y PF a
Servicios Cipolletti S.R.L cuit 30-67274783-6 cuyo monto de compra ese periodo fue
de $556132.08, $907120.74 en 2019, $1114407 en 2020, 1875010.6 en 2021,
$4891459.60 en 2022 y $7589399.67 en lo que va de 2023.
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En 2020 incorporamos como proveedor sustituto productos Shell, a La colonia
SA (lubricante y especialidades), cuit 30-68449078-4. En 2020 el monto de comprafue
de $295675.07, en 2021 $918550.80, 2022 $1651142.76 y$ 4455873.83 en lo que va de
2023.

RJ Ingenieria, informo que Pascal Alejandro fue proveedor de lubricantes a la
empresa desde el 25/4/05 al 30/9/19.

Edersa S.A preciso gque la relacion comercial se mantuvo desde el 02/08/2002 al
19/03/2018. Acompafio Anexo | la cantidad en litros y valores de lubricantes y
especialidades adquiridos mensualmente durante dicho periodo y que Servicios
Cipolletti es el proveedor actua de la empresa.

Antunez Mario acompafio listado de cantidad de litros y valores adquiridos
mensual mente al actor en su vinculo comercial que se extendié desde 28-01-2010 a
11-07-2019.

ZOPPI HNOS. S.A.C.l. mantuvo relacion con el actor desde marzo del afio 2015
hasta el mes de septiembre de 2019. Que actualmente las compras de lubricantes se
realizan alaempresa SERVICIOS CIPOLLETI SRL, que los volumenes de compras se
han visto notablemente reducidos en los Ultimos afos dado a la sensible baja en la
actividad. Por dltimo que no ha habido una expresa desvinculacion con el proveedor
PASCAL, ni tampoco existe una vinculacion contractual .

Nestor Eduardo Tromba, sobre la relacion comercial con el actor precisd que
comenzo en 3/4/2001, que se extendid hasta 10/10/2018. Que el total aproximado de
valores de compra fue de $ 951995.94, litros de lubricantes entre 2015 y 2018 8000
litros aproximados.

Que el comienzo de la relacidon con Servicios Cipolletti SRL fue a partir
18/10/2018, que sigue vigente hasta la fecha, con un total aproximado de compra hasta
la fecha actual....$ 12202170.40. Por ultimo dijo que los motivos de cambio de
proveedor no los recuerda después de tanto tiempo.

IC OIL Lubricentro dijo que mantuvo relacion comercial con el Sr. Algjandro
Pascal, concretamente con la firma PETROAR desde octubre de 2009 hasta
aproximadamente diciembre de 2018.

Que segun registros, PETROAR les proveia en promedio mensual
aproximadamente 360 litros, y sus precios varian sustancial mente tanto por cantidad,
tipo, promociones, envasado o suelto, etc. Que actual mente nuestro Unico proveedor de
lubricantes de YPF es Servicios Cipolletti SRL, firma con la que mantenemos
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vinculacion desde enero de 2019 y nos provee aproximadamente 650 litros mensual es.

Boschi Hnos S.A sefial 6 que hubo relacion comercial con el Sr. Pascal, Algjandro
entre 12/2003 y 10/2019. Detallé en planilla litros y valores de lubricantes y
especialidades adquiridos mensualmente. Que el proveedor actual de lubricantes y
especialidades es Servicios Cipolletti desde el periodo 11/2019 a 08/2023.

Garage SRL sefia 6 que la relacion fue netamente comercial con el Sr. Pascal, de
proveedor a comerciante, sin contrato de por medio y sin registros detallados de
compras realizadas. Que larelacion ceso hace mas de diez afos, a no recibir mas visitas
de vendedores del sr pascal y que el tiempo estimado de relacion comercial fue desde el
afio 2005 a afio 2012.

La Municipalidad de General Roca, Secretaria de Hacienda informé que el Sr.
Pascal Algjandro inicio actividad en fecha 26-03-2007, para la explotacion del rubro
distribucion y deposito mayorista de lubricantes filtros y agua destilada, en el local sito
en calle Bolivia N° 937. En fecha 19-12-2017 se traslado a local sito en Ruta Nacional
22 Oeste 6450, se le otorgd Disposicion en fecha 08-08-2018 vencida al 06-08-2021.
No habiéndose presentado a renovar alafecha.

También que la firma Servicios Cipolletti S.R.L, inicié tramite de habilitacion
Municipal en fecha 15-06-2016, para la explotacion del rubro expendio de combustible
agranel, en el local sito en calle Tronador N° 6.950, con habilitacion otorgada en fecha
11-04-2023 en vigencia hasta el 23-02-2024.

Por otro lado, Obras Publicas de la Municipalidad informé que no figura en el
registro del ente que el Sr. Pascal Algjandro haya solicitado permiso de construccion
alguno.

Que la Empresa Servicios Cipolletti S.R.L, el 10/12/2014 generd el expediente de
obra N.° 357098/14, de la parcela identificada con la N.C 05-1-H005-01B-0000, sita en
calle Tronador N.° 6950. El dia 29/12/2014 se le otorgo un
permiso provisorio de obra con vigencia hasta el 06/02/2015 ? el dia 17/04/2015 se le
renovo el permiso provisorio de obra. Punto 3: no puedo expedirme respecto a la
autenticidad de la copia adjunta, ya que mismano consta en €l registro municipal.

El informe de Spessot, coincide en lineas generales con su declaracion sobre la
gue luego volveré.

Precisd que tuvieron vinculo comercial desde el 2002 al 2018 aproximadamente,
gue compraba aproximadamente 500/600 litros mensuales de lubricante Desde que
termind el vinculo comercial con Algjandro y hasta la actualidad, |os proveedores de
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lubricantes Y PF son Servicios Cipolletti y Petroeste.

Finalmente afirmé que el vinculo comercia termind porque Alejandro no tenia
mas productos, no tenia mercaderia, por eso debimos comenzar a comprarle a Servicios
Cipolletti.

La pericia informética da cuenta de |a autenticidad los correos electronicos de
cuentas utilizadas por personal y representante de YPFy e Sr. PASCAL ALEJANDRO
JAVIER.

Al ampliar el informa el perito amplié que se localizaron mensajes y
comunicaciones intercambiados entre el movil del actor Alejandro Pascal con los
dispositivos moviles del ciudadano FAVRE EMANUEL y Marcelo Cueli. el experto
sostuvo que en todos los archivos e informacion se aplico codigo HASH -SHA 256, alos
fines de preservar y proteger la evidenciadigital.

Declararon en el proceso personas vinculadas a la empresa demandada.El sefior
Eduardo Marcelo Cueli, quien durante los afios 2015 a 2019, viviaen la ciudad de Punta
Alta, Provincia de Buenos Aires, y se como representante comercial de la Direccion
Agro de YPF. Manifestd conocer a Alejandro Pascal, con quien tuvo una relacion
comercia hasta que ceso la vinculacion comercial.

Reconoci6 que en esos afios, € sefior Pascal firmo un contrato como distribuidor
agro de Y PF con base en Bahia Blanca. Sabia que Pascal tenia unarelacion previa con
Y PF en la ciudad de General Roca, como distribuidor de lubricantes, aunque aclaré que
no tenia ningun tipo de injerencia en ese sector de laempresa.

Dijo que esa relacion comenzo6 aproximadamente en febrero o marzo de 2017 y
gue se extendi6 por un afio y medio, estimando que finalizo en 2018 o 2019.

Respecto del procedimiento de suministro de productos a los distribuidores agro
por parte de Y PF, explico que se les entregaban combustibles, lubricantes, fertilizantes,
agroquimicos, silobolsas y, posteriormente, semillas. Indicd que, en todos los casos, €l
sistema era de compra-venta, excepto para fertilizantes y agroguimicos, donde existian
dos modalidades. compra-venta y entrega en consignacion. En esta ultima, el
distribuidor facturaba por cuenta'y orden de Y PF y periodicamente remitia una nota de
liquido producto por las ventas realizadas respecto de la mercaderia recibida en
consignacion.

Consultado sobre como se iniciaba el procedimiento de pedido de productos,
explico que existia una pagina denominada “ Aestanet”, mediante la cual el distribuidor,
através de un enlace, solicitaba los productos requeridos. También podia efectuar los
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pedidos por correo electronico, para que €l |os gestionara ante la mesa de pedidos, 0
bien realizar solicitudes telefonicas.

Explicd que Y PF le entregaba los productos y €l distribuidor debia abonarlos en
tiempo y forma, circunstancia que no ocurria. Indicd que la deuda fue acumulandose y
gue, en un principio, procuraron ayudarlo y no exigirle demasiado porgue entendian que
necesitaba asistencia. Sin embargo, Ilegd un momento en que debieron cancelar el
suministro por falta de pago.

Consultado sobre como continud la vinculacion, manifesto que la deuda alcanzo
un nivel que impedia continuar entregandole productos, por lo que dejaron de
suministrarle mercaderia. Respecto de los motivos de la deuda, declaré que no los
conocia. Explico que concurria al distribuidor y dialogaba con su gerente (Juan Pablo
Merinos), a quien conocia desde hacia tiempo, preguntandole por qué la deuda de
Pascal continuaba incrementandose. Segun manifesto, el gerente le respondia que toda
la mercaderia vendida se cobraba, pero que los fondos obtenidos no eran depositados en
la cuenta de Y PF sino transferidos ala cuenta de Pascal.

Explicd que é procuraba comunicarse con Alejandro Pascal para explicarle que,
con e nivel de deuda existente, no podian continuar entregandole productosy que debia
comenzar a efectuar pagos. Sefial6 que ali finalizo su relacion con él. Agrego que cree
gue luego continud operando por algun tiempo con el contrato que poseia en General
Roca, respecto del cual no tenia ningunainjerencia.

Preguntado sobre el acompafamiento brindado por Y PF, explico que la base de
Bahia Blanca era originalmente una base propia de YPF y que, cuando la empresa
decidio tercerizarla, fue entregada a Alejandro Pascal junto con una financiacion
destinada a afrontar la compra de dicha base.

En relacion con los precios de los productos comercializados por Pascal, indico
gue periodicamente se le remitia una lista de precios con los valores vigentes para
distribuidores.

Respecto del sistema de bonificaciones, manifestd que era el mismo aplicable a
todos los distribuidores. Explico que cada distribuidor tenia asignado un objetivo y que,
en caso de cumplirlo, a finalizar el mes o trimestre correspondiente,se |e otorgaba una
bonificacion.

Aclaro que todo lo dicho en su declaracion se referia exclusivamente a contrato
agro de Bahia Blanca. Respecto del contrato de distribucion de lubricantes de General
Roca, indico que existia otra persona encargada de atenderlo.
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Consultado sobre si ambos contratos se encontraban vinculados, respondio que
eran totalmente independientes y que €l Unico punto en comun era la cuenta corriente,
ya que tanto las facturas de la base de Bahia Blanca, como las de lubricantes de General
Roca se imputaban a una misma cuenta. No obstante, afirmoé que podian diferenciarse
perfectamente.

Preguntado acerca de si conocia a Alegjandro Pascal con anterioridad, manifest
gue sabia de su existencia porgue concurria a General Roca para atender clientes 'y
observaba €l distribuidor ubicado junto ala estacion de servicio, aunque no habia tenido
trato personal con € hasta ese momento.

Consultado sobre el concepto que existia respecto de Pascal dentro de Y PF
cuando comenzo su relacion laboral con él, respondio que sabia que era considerado un
buen distribuidor de lubricantes en la zona. Indicé que ello lo conocia porque en alguna
oportunidad habia sido premiado como distribuidor de lubricantes, circunstancia que €l
propio Pascal |e comentd cuando comenzaron a relacionarse comercial mente.

El Sr. Emmanuel Favre Arias, coordinador comercial de lubricante paralaregion
patagonica, de Y PF.

En relacion al vinculo de Pascal Alejandro con Y PF, dijo que sabe por pares de
un contrato con Y PF que tiene relacion con una base de distribuidor agro en Bahia
Blanca. Anteriormente, un contrato de distribucion de lubricantes, que ya estaba
firmado y cerrado antes que el tomara funciones en su cargo.

Sobre el contrato de Pascal en Rio Negro, dijo que era de distribucion de
lubricantes, un distribuidor especialista. Que en el afo 2015, el domicilio de la base en
la ciudad de General Roca, estaba en la calle Bolivia

Explicd que en el 2015, en Neuguén y Rio Negro estaban en la ciudad de Catriel
estaba GEM, un distribuidor de oil y gas integral. En la ciudad de Neuquén, Petroeste,
un distribuidor integral de lubricante y combustible, al igual que GEM. Y Servicios
Cipolletti como distribuidor agro.

Dijo que como asesor comercial directo de Pascal, en el afio 2015, en octubre,
noviembre aproximadamente.

Sobre el procedimiento normal de suministro de productos a los distribuidores,
dijo que cuando el distribuidor tiene las cuentas en orden con un limite de riesgo
asignado, pide el lubricante, hablando propiamente de lubricante, y si tiene la cuenta en
riesgo sin deuda o sin excedido al nivel del limite de riesgo que tiene asignado por la
compafiia, segun las garantias que tiene, hace el producto viaMEC o por ExtraNet y se
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despacha normalmente.

Explico que Extra net es un sistema online para cargar |os pedidos manualmente o
se manda una planilla excel a una mesa de pedido que toma el pedido y lo genera. Sale
aprobado y automaticamente alos dias se despacha. Es €l procedimiento normal.

Explicd que si la cuenta tiene un excedido o vencido por falta de pago o demora,
ese pedido no se libera automéaticamente, entonces el pedido lo tiene que liberar un jefe
0 un gerente. Estan sujetos a autorizaciones internas. Es el procedimiento estandar por
la politica de la companiia.

Comento que desde diciembre de 2016, cuando comenzo la relacion con el
negocio de agro con la base de Bahia Blanca, desde ese momento los niveles de vencido
y excedido en la cuenta fueron continuos, se suspendio la normal operatoria, ya que
cada uno de los pedidos que realizaba tenian que ser liberados por un supervisor, un jefe
0 un gerente. De ahi, 1o que es 2017, 2018 y 2019, toda la operatoria fue totalmente
irregular y estaba sujeta a lo que a lo que pedia, estaba sujeto a la liberacion por un
superior, porque tenia excedidos, vencidos.

Explicd que todo se generd desde que Pascal hizo un negocio con la base de

Bahia Blanca, porque la cuenta era Unica, la cuenta central erala de aca, la de General
Roca, entonces todo lo que, las compras que hacia en Bahia Blanca o |o que fuera,
salian todos de la misma cuenta, entonces ya desde ese momento empezo a tener niveles
de excedidos y de vencidos, entonces la operatoriano erala normal.
Sobre el suministro de productos al sefior Pascal durante esos afos en |la base de
General Roca, aseverd que e suministro fue continuo, nunca se le cort6 e suministro, a
pesar de que las condiciones de pago eran muy irregulares, se fueron acordando
entregas, volumenes, pagos parciales, que muchos de esos acuerdos |os incumplié. Pero
nunca se le cort6 el suministro, hasta Gltimo momento se e entrego lubricante dentro de
las posibilidades de la compariia y con los acuerdos que tiene. Esto fue hasta que se
termino & contrato.

Explicdé que hay una lista de precios para el canal distribuidor y por ser
distribuidor tienen un precio base y después de acuerdo a un objetivo de cada uno de los
distribuidores, que se denomina RAPEL si cumple ese objetivo, que ha sido trimestral,
bimestral, cuatrimestral, dependiendo |os periodos, han cambiado en los afios, s cumple
ese objetivo, accede a una bonificacion adicional.

Eso esta dentro de la politica de la compariia que es el estandar para todos los
distribuidores y hay cuestiones excepcionales como por egjemplo licitaciones, concurso
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de precios 0 alguna accion particular que quiera hacer algun distribuidor, se puede
acordar una bonificacion adicional con un determinado volumen, un determinado
producto para acompaniar a distribuidor.

Dijo que en el periodo nombrado la operacién normal con Pascal préacticamente
era acordar bonificaciones diferenciales a la obtenida por RAPEL, porque en este
periodo préacticamente no cumplia los objetivos entonces siempre |0 acompariaban con
algunas bonificaciones adicionales y con plazos de pago adicionales para que estén
vendidos, para que acompariarlo en la gestion.

Afirmo que no hay diferencia por parte de Y PF sobre |os precios de |os productos
vendidos por los distribuidores.

Sobre las variables se tienen en cuenta para establecer |0s objetivos de venta para
cada distribuidor, explicd que es segun las compras y ventas historicas del distribuidor,
es la base para definir un volumen base y después el volumen final, el objetivo se
acuerda con €l distribuidor. Se establece una pauta de acuerdo a lo que la compafiia
pretende para ese afo, que son anuales, se puede gjustar por trimestre dependiendo del
cumplimiento o la situacion del distribuidor, pero generalmente se acuerda con el
distribuidor.

Afirmo que Y PF realizd un acompafiamiento y apoyo continuo durante |os afios
2017, 2018y 2019 y que siempre fue laidea de que él siguiera operando y trabajando.

Recordd la carta documento enviada por Pascal por la que dio finalizado en
contrato.

Que su ultimo contacto con Pascal, dijo “ no recuerdo bien la fecha, pero si
recuerdo un momento cuando ya se acordaban reuniones o pedia reuniones urgentes, no
me acuerdo de la Ultima reunion urgente que pidio yo le dije un lugar y una hora, creo
gue en Cipolletti, no contesto lareunion yo fui y lo esperé, le di un tiempo prudencial...
Recuerdo que é pidio una reunion urgente... no recuerdo si tuve devolucion, creo que
no tuve devolucion, yo asisti alareunion é no asistio, yo fui alabase, estuve con el
gerente de él, 1o [lamé y todo para que me responda no me atendio el teléfono y de ahi
nunca mas tuve contacto con €”.

Asimismo, reconocio las firmas obrantes en la documentacion exhibida de fs. 11
y 13 del 25/7/1018,

A preguntas posteriores, manifestd que luego de que Pascal comenzo a operar €l
negocio agro de Bahia Blanca empezaron a registrarse niveles de deuda vencida y
excedida en la cuenta central de General Roca.
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Consultado acerca de como era la situacion anterior a negocio agro en Bahia,
manifestd que previamente Pascal cumplia los objetivos comerciales y era considerado
un buen cliente para la compahia.

El testigo reiterd que nunca se corto el suministro a Pascal, pero luego preciso que
era de acuerdo alos pagos que realizaba... es decir como consumia el limite de riesgo,
no tenia dinero en la cuenta, no se le podia entregar el mismo volumen de mercaderia
gue afnios o periodos anteriores. Indico que el producto se entregaba en funcion de lo que
podia pagar.Aclaro que a partir de diciembre de 2016, a Pascal, esas autorizaciones en
€l sistema debian ser otorgadas por el gerente Sergio Valdiano.

En cuanto a la actividad comercial desarrollada por el actor en la region, los
testimonios de Duran, Spessot, Payotte y Giulitta Palacio resultan coincidentes en
sefialar que durante un extenso periodo la distribuidora operé normalmente y abastecio
adistintos clientes de la zona

L os testigos Spessot, Payotte y Giulitta Palacio también coincidieron en referir la
instalacion y posterior crecimiento comercial de Servicios Cipolletti en el mismo ambito
geografico donde operaba el actor, indicando que dicha empresa comenzo a participar
progresivamente en segmentos de mercado que anteriormente eran atendidos por la
distribuidora de Pascal.

El Sr. Jorge Omar Spessot, también tenia una relacion comercial con el actor por
comercializacion de productos Y PF, que se extendio aproximadamente desde el afio
2000 hasta el afo 2018. Preguntado sobre los motivos por los cuales dejo de comprarle
productos, manifestd que Alejandro Pascal comenzo a tener faltantes de mercaderia.
Explico que cuando realizaba pedidos, en ocasiones recibia solamente una parte de la
mercaderiay que luego se intentaba completar la entrega. Indico que hasta el afio 2017
la situacion era normal, pero que durante 2018 comenzaron a registrarse faltantes cada
vez més frecuentes, hasta que finalmente dejo de contar con mercaderia disponible.

Sobre la relacion entre Pascal y Y PF, recordd que, aproximadamente entre los
afnos 2014 y 2015, Pascal fue distinguido por Y PF como mejor distribuidor del pais.
Indico que recibié un premio otorgado por la empresa.

Manifestd que al otro afio, como consecuencia de un concurso le hacen hacer una
base de Y PF en General Rocay a quinientos o seiscientos metros de la base de Pascal se
instal6 otra base, la competencia. Por ello, como una forma de compensacion o
resarcimiento, a Algjandro Pascal se le otorgd una base en Bahia Blanca, destinada a la
comercializacion de lubricantes y combustible a granel, que se encontraba en malas
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condiciones, Pascal |e realizo trabajos de acondicionamiento, pintura e iluminacion, le
hace todo. De ahi en mas empez6 con faltantes de mercaderia. Indico que ello ocurrio
aproximadamente durante |os afios 2017 y 2018.

Dijo que Pascal, en ese momento, tenia las dos bases en General Rocay otraen
Bahia Blanca.Aclaro tiene ese conocimiento por dichos del propio Algjandro Pascal y
los vigiantes y empleados.

El competidor que se habia instalado a corta distancia de la base de Pascal, era
Servicios Cipolletti. Consultado sobre el concurso al que habia hecho referencia,
manifestd que tenia entendido que se tratd de una especie de concurso para hacer un
proyecto, para hacer unas bases nuevas para ampliarse. A través de un concurso, en base
aun contrato que tenian, hicieron las bases sobre laruta, en la ciudad de Genera Roca.

Que la otra base esta ahi cerquita, a unos metrosy en esa también comercializaba
productos Y PF, desde esa fecha, 2017/2018, que las dos bases |as estaban haciendo al
mismo tiempo.

Afirmé que él sblo le compraba a Pascal, pero cuando dejo de contar con
mercaderia disponible, le compraba a Petroeste, empresa ubicada en Neuquén, porque
tenianegocios alla

Agrego luego, hace tres anos, le compra productos a Servicios Cipolletti. Cree
gue en la zona, en la actualidad solo opera esta firma.

Dijo que antes de la construccién de la nueva base, el domicilio de la base de
Pascal estaba sobre la ruta, en la entrada principal de Roca, cerca de una estacion de
servicio y de unarotonda. Indicé que no recordaba el nombre de lacalle.

Detall6 que en la vinculacion comercial, Algjandro los visitaba, les levantaba el
pedido y después repartian |a mercaderia solicitada.

Orlando Roberto Duran, quien tuvo una la relacion que tuvo con Alejandro
Pascal, quien era proveedor de su negocio de lubricantes y la califico como unarelacion
buenay normal y que se extendio entre ocho y diez anos, aproximadamente desde los
afnos 2003 o 2004 hasta el afio 2013, aclarando reiteradamente que no recordaba con
precision las fechas.

Consultado acerca de los motivos por los cuales finalizd larelacion comercial con
Alejandro Pascal, manifestd no recordarlo bien. Luego indicé que Pascal dejo de
proveerle mercaderiay que desconoce las razones. Sefial 0 que siempre trabao con la
linea YPF y que Algjandro Pascal comercializaba esos productos. Explicd que dejo de
abastecerlo porque, segun el vigjante que tenia en aguel momento, no contaban con
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stock suficiente. Manifestd que nunca supo cual era la razon de dicha situacion, pero
gue le informaban gque no habia stock disponible, motivo por €l cual decidio cambiar de
proveedor.

Preguntado sobre quién pasd a ser su nuevo proveedor, manifestdo que fue
Servicios Cipolletti, indicando que habia transcurrido mucho tiempo y que no recordaba
con precision todos los detalles. Sefial 6 que actualmente contintia comprando a dicha
empresa, ubicada en General Roca, pasando la ciudad hacia la izquierda de la planta,
agregando que también posee servicios en Villa Regina.

Consultado acerca de donde tenia sus oficinas Algjandro Pascal, manifesto que se
encontraban sobre la continuacion de la calle Bolivia, a ingresar a General Roca por la
avenida principal, hacia la derecha. Indicé que se trataba de un depdésito ubicado
aproximadamente a media cuadra de dicho sector.

Preguntado acerca de si Alejandro Pascal era su unico proveedor durante la
relacion comercial mantenida, respondié que si era su unico proveedor de productos
Y PF. Consultado sobre si comercializaba otras marcas, manifestd que si, aunque en
menor medida. Explico que entre el ochenta y el noventa por ciento de sus ventas
correspondian a productos Y PF.

Santiago Ariel Payotte, trabajaba para Pascal como vendedor y cobrador de los
productos que comercializaban, en la firma Petroar , su a zona comprendia desde Allen
hasta Campo Grande, vendia lubricantes Y PF desde fines de 2008 o principios de 2009
y que la actividad se extendio hasta el cierre de laempresaen el afio 2019.

Describio que al principio el negocio funcionaba muy bien y que posteriormente
comenzo a decaer, empezaron a andar mal cuando Servicios Cipolletti abrié una
distribuidora de lubricantes, que se metia en su zona a vender, en los Ultimos cinco anos
de actividad.

Explicd que la comercializacion de lubricantes en la regiéon comprendia los
segmentos agropecuario, automotriz e industrial.

Manifesto que, cuando ingreso Servicios Cipolletti, existia un entendimiento
segun el cual dicha empresa comercializaria productos en el sector agro, mientras que
ellos continuarian operando en los segmentos automotriz e industrial. Que esto fue
acordado por Pascal y Y PF, yaque é era empleado.

Estaba dividido asi ellos en agro y Pascal en automotriz e industria, pero que
cuando iba a ver a sus clientes se enteré que le ofrecian los mismos productos, a menor
precio. Esto |o sabe por sus propios clientes.
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Afirmé que siempre Y PF procuraba contar con un distribuidor por zona o
provincia. Aca en Rio Negro a Servicios Cipolletti y que en la provincia de Neuquén
operaba Petroeste.

Sobre la ubicacion de la base de Servicios Cipolletti, dijo que laarmaron acien o
ciento cincuenta metros de la base que operaba Pascal, sobre la Ruta 22, cerca de JJ
GOmez y que primero ahi estaba la base de Pascal.

Dijo que en el afo 2015, la primer base de Pascal estaba en la calle Bolivia, auna
cuadra del ingreso a General Roca. Indico que posteriormente se construyo la base
ubicada sobre la ruta, aunque no recordaba con precision el afio.

Sobre las ventas dijo que visitaba a los clientes: lubricentros, empresas de
transporte y algo de agro también. Explico que las operaciones se concretaban mediante
visitas personales o llamados tel efénicos, una vez establecida la relacion comercial con
cada cliente.

Que los precios de venta de los productos comercializados por Pascal eran de una
lista de precios elaborada por la empresa.

Dijo que Pascal desarroll6 actividad comercial en Bahia Blanca, Provincia de
Buenos Aires, por un corto periodo y que fue lo que los llevo a que se fundiera de la
forma en que se fundié. Dijo que hizo mucha inversion alla, que no fue biem. Trataban
de cubrir lo gque ganaban aca los gastos de Bahia.

Javier Nicolas Giulitta Palacio, tiene una relacion de amistad con Pascal. Antes
trabajo con el en octubre de 2015, trabajo 4 afos con él. La firma se llamaba Petroar.
Eravendedor de lubricantes parte automotriz, industrial y lubricentros.

Que a Pascal |e iba muy bien, espectacular, hasta que hubieron cosas que disminuyeron
las ventas.

Que € tema fue que le ofrecieron una base en Bahia Blancay que le prometieron
algo cuando entro en Bahia, que no cumplieron. Por o que sabe, le daban un afio de
gracia, YPF no cumplio y labase de alla era diferente ala de Roca.

Como estaba con problemas en Bahia Blanca, afectdé a Roca, no les mandaban
mercaderia en General Roca, por 10 que no tenian mercaderia para vender.

Que de a poco entr6 otra empresa, Servicios Cipolletti que es la parte agro, era
solamente agro (chacra), ellos eran lubricantes que comprendia automotriz, industria'y
lubricentro.

Cuando les bgjo el stock y ventas a Pascal, se empezaron a meter ellos de a poco,
esto fue afines de 2018 y durante 2019.
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Que cuando ingreso atrabajar larelacion de Pascal con Y PF era excelente, luego
de lo que paso, que se porto mal ypf, prometié algo g no cumplio y que cuando agarra
Bahia Blanca, cambio la directivay hubieron cambios que lo perjudico a actor.

Describio que Servicios Cipolletti, cuando ellos tenian poco stock, venia esta
firma con precios que marcaban con menor valor y chocaban con industrias y
lubricentros con los precios de Servicios, estaban entrando de a poco, con menor precio
y no les correspondia. Esto |o sabe porque lo vivio, los lubricentros de su zona se |0
decian, veiafactura de las diferencias de valores.

Que los clientes no entendian porque, tratandose de Y PF, existian diferencias de
precios entre empresas que operaban en la misma zona.

Afirmo que Servicios Cipolletti esta en Ruta Nacional N.° 22 y la calle José
Adaro, indicando que contintia funcionando alli en la actualidad.

La base de Pascal se encontraba aproximadamente a doscientos metros de la base
de Servicios Cipolletti, aclarando que se trataba de una estimacion.

Preguntado acerca de cuando comenzo6 a operar Servicios Cipolletti en esa
ubicacion, manifesto que juntd con Pascal, cerca del afio 2017 seguin estima.

Que actualmente distribuye lubricantes Y PF en la zona Servicios Cipolletti, que
tienen aca en Rio Negro. Que cuando comenzé a trabajar en octubre de 2015 las
oficinas de Pascal se encontraban ubicadas en calle Bolivia, entre Espafiay Maipu, de
Roca.

El traslado de la base fue a fines de 2016 y durante 2017 y que Servicios
Cipolletti ala ubicacion sobre la ruta, manifestd que estima gque ocurrié précticamente
en lamisma época, incluso un poco antes.

Sobre la actitud de YPF con Pascal dijo que vio facturas, sin fechas, pero
lubricentros el Garage, Avenida Rocay Paraguay, y otro de Regina, sobre calle Mitrey
otros lugares sobre los que se fueron metiendo, ellos no podian hacer nada porgque no
tenian mercaderia, que no les mandaban.

Que supuestamente la base de Bahia Blanca y |a de Roca eran diferentes, pero
estaba afectando a General Roca. Como Bahia estaba en una situacion complicada, esto
afecto a Roca, por 1o que no le mandaban mercaderia a Roca.

Por lo que sabe, en Bahia Blanca cuando €l entra a Bahia, |e habian prometido
ciertas condiciones que no cumplieron, cambio luego la directiva. En la base de Bahia,
Pascal estuvo hasta 2019, pero no recuerda bien.

Sobre €l procedimiento de provision de mercaderia por parte de Y PF, manifesto
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gue no lo conocia porgue no participaba de esas gestiones, solo el gerente. Sobre el
cambio de actitud de Y PF lo sabe porque como el era vendedor queria saber y lo sabe
por conversaciones mantenidas con Alejandro Pascal y con el gerente de laempresa.

Jorge Hernalz, indicd que posee conocimiento general acerca de la operatoria
comercia de Y PF por haber estado vinculado ala empresa, aunque no especificamente
respecto de la situacion particular de Pascal.

Manifestd que a lo largo del tiempo existieron modificaciones en las politicas
comerciales de la empresa. Explicd que los distribuidores no poseen exclusividad
absoluta sobre determinadas zonas y que muchas veces las condiciones comerciales
dependian de quién se desempefiaba como representante de lubricantes o combustibles,
de la estructura regional de la cual dependieran o de las personas que ocupaban cargos
de decision en cada momento.

Explico que, segun su experiencia, las politicas de bonificaciones podian
favorecer en determinados periodos a un distribuidor por sobre otro. Agregd que
también influian factores financieros, tales como la capacidad economica de cada
distribuidor para acceder a mejores condiciones comerciales, mejores precios o
Negocios mas convenientes.

Indico que tales circunstancias las conocié personal mente mientras se desempefio
como gerente de Consol S.A., aunque aclaré nuevamente que desconoce si alguna de
ellas tuvo relacion con la situacion particular atravesada por Pascal.

Explico que, durante su gestion, existian tres distribuidores en la zona. Mencioné
a Consol S.A, Petroeste y otra firma. Agregd que en la Provincia de Neuquén existian
situaciones similares en cuanto ala distribucion comercial.

5) Incumplimientos que el actor achaca a YPF S.A ala luz de la prueba
producida:

5. 1) Irregularidad en el suministro: De la prueba resefiada no surge que la
demandada haya realizado un corte intempestivo y arbitrario del suministro.

El coordinador comercial de la zona patagonica, Sr. Emanuel Favre afirmé que a
Pascal "nunca se le cortd" la provision, precisando y precisoé que las entrega de
mercaderia se hacia "en funcion de lo que podia pagar”, pues consumido €l limite de
riesgo y sin fondos en cuenta no podia entregarse el mismo volumen. De su declaracion
también surge que desde diciembre de 2016, cada pedido requeria liberacion de un
superior jerarquico ante los vencidosy excedidos.

También dieron cuenta de esta situacion quienes fueron clientes de Pascal, ya que
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refirieron al faltante de mercaderia. Asi e Sr. Spessot dijo "no tenia més productos’. En
similar sentido refieren al desabastecimiento del actor a partir de 2018-2019 los
informes de informes de Aringoli, Edersa, Tromba, Boschi Hnos., IC Oil y Zoppi
Hnos).

De ello se desprende que no existié un corte abrupto de mercaderia, sino que el
mismo fue progresivo, ya que se encontraba subordinado al limite de riesgo y ala
cancelacion de vencidos, de conformidad con la clausula 9.2.1) del contrato.

Por otro lado, la clausula 16.5 facultaba a Y PF S.A ala suspension del suministro
por cualquier incumplimiento de obligaciones establecidas en la oferta

Y laclausula 17 dispone: "el incumplimiento por parte dela FIRMA de cualquier
obligacion derivada de cualquier relacion contractual mantenida entre las partes, previas
y/o posteriores... constituira un incumplimiento bajo esta Oferta’, facultando a YPF a
"suspender en formainmediatay sin necesidad de intimacion ni notificacion previa, la
entrega de Productos’, a declarar de plazo vencido las obligaciones pendientes, a
gjecutar las garantias y a "compensar todos y cualesquiera créditos y débitos...
originados en virtud de cualquier relacion contractual existente entre ellas, se trate o no
de créditos liquidos y exigibles"

En su literalidad, estas clausulas habilitan a paralizar la principal obligacion del
proveedor ante cualquier incumplimiento del distribuidor -aunque no sea conexo-, es
decir sin proporcionalidad, gradualidad, o que a todas luces resulta irrazonable.

Tal proceder, en los términos de |o acordado por las partes y al amparo del art.
1031 CCyC, seriaun actuar conforme a derecho. Ahora bien, si ahondamos mas a fondo
sobre las causas del desabastecimiento se concluye en sentido contrario.

Como surge de la prueba resefiada, |a mora de Pascal tiene dos causas imputables
a la propia demandada. Por un lado, ante |a cuenta Unica que poseia el actor y el
consecuente traslado de vencidos de |a base de Bahia Blanca, a la base de General
Roca

Por otro, cabe inferir que el actor no podia stockearse adecuadamente porque la
compresion de su margen y la subordinacion del suministro a la cancelacion de
vencidos (incluidos los de Bahia Blanca) afectaron poco a poco su capacidad de pago
(var. en lacaida de bonificaciones y facturacion, conforme surge de la prueba pericial).

De esta forma, el proceder de la demandada YPF S.A implicd condicionar el
suministro de la mercaderia que adquiria Pascal, desnaturalizando su principal
obligacién y la autonomia de cada relacion contractual, que en los hechos generd que la
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deuda originada en un contrato independiente (Bahia Blanca) colapse la provision de
otro contrato (General Roca), sin intimacion y compensando créditos.

En este contexto, puede concluirse que fue la propia empresa distribuida la que
generd la mora 'y incapacidad de pago del actor, que luego invoco para restringir €l
suministro. Por 1o que tal obrar resulté abusivo en los términos de los art. 10, 987 y 988
del CCyC.

5.2) Independencia de los contratos de General Rocay de Bahia Blanca:

L os propios testigos de la demandada describieron el bloqueo cruzado de las dos
bases sobre la cuenta Unica del actor.

El Sr. Cueli afirmo que el contrato agro de Bahia Blancay el de lubricantes de
General Roca eran "totalmente independientes” y que "el Gnico punto en comun erala
cuenta corriente”, aunque "podian diferenciarse perfectamente”.

En similar sentido, el Sr. Favre coincidio: "la cuenta era Unica... las compras que
hacia en Bahia Blanca salian todas de la misma cuenta, entonces ya desde ese momento
empezd atener niveles de excedidosy de vencidos'.

De tal forma, ante la cuenta corriente Unica de Pascal y el mecanismo del
incumplimiento cruzado de la clausula 17, los vencidos de |a base de Bahia Blanca,
generaron blogqueos y tuvieron nexo de causalidad directo con el posterior debacle
econdmico y financiero de la base de Roca.

Tal incumplimiento contractual reviste gravedad en tanto los propios
dependientes de |la demandada reconocieron que la base de Bahia Blanca fuera
originalmente de Y PF, tercerizada al actor, con financiacion y en condiciones que no
fueron cumplidas.

Segun las testimoniales de Spessot y Giulitta Palacio, ofrecida como
compensacion por lainstalacion de labase de Servicios Cipolletti S.R.L. De ello puede
inferirse que la expansion del competidor fue una situacion facilitada por Y PF.

De esaforma, la clausula 17 en cuanto habilitaba el bloqueo cruzado fue lo que
condujo al ahogo financiero de Pascal, siendo por tanto también una clausula que se
gjercio abusivamente.

5.3) Variacion unilateral de las condiciones contractuales -garantias y
bonificaciones- (clausulas 3.1, 3.2 y 3.3): Dichas clausulas facultan a YPF afijary a
modificar unilateralmente los precios de ventaala FIRMA, "a su entera opcién”, con la
unica exigencia de comunicar los cambios con un minimo de un dia de antelacion. Si
bien no son abusivas en si mismas, consagran la subordinacion absoluta del precio de
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compraalavoluntad unilateral de Y PF.

La clausula 3.3, autoriza a YPF a otorgar bonificaciones "a su criterio”, sin
"obligacion alguna con relacion a mantenimiento y uniformidad” de ellas, pudiendo
"variar de distribuidor a distribuidor, e inclusive otorgarse a algunos distribuidoresy no
aotros’, con renunciadel adherente a"reclamo alguno” por el trato diferencial.

Como se desarroll6 anteriormente, ésta clausula es abusiva (art. 988 incs. ay b
CCyC), entanto habilita el trato desigual entre distribuidores.

Sobre las bonificaciones, tanto la pericia contable como el informe del consultor
(no observados y realizados sobre registros y documental aportada por Y PF) acreditan
gue el actor obtuvo un promedio del orden del 20% durante siete afios (2010-2016),
caido a 12,67% (2017), 5,44% (2018) y 9,81% (2019), con inflexion mensual nitida en
febrero de 2017.

Mientras que las de Servicios Cipolletti S.R.L ascendieron de 8,66% (2010-2015)
a 22,73% (2018-2023); por lo que Servicios Cipolletti 1lego a percibir bonificaciones
(24,53%; 26,76% en 2019/2020) en valores superiores a los que Pascal ni siquiera
obtuvo en ninguno de los periodos de funcionamiento pleno (2010 a 2016, ambos
inclusive).

El consultor explico, ademas que la mecanica de beneficios otorgados por el
cumplimiento de objetivos de compra, siempre estuvieron ligados a la politica de
comercializacion de YPF y explicd como el concepto de la bonificacion influye en la
rentabilidad de la empresa de manera notoriay que una bonificacion en ratios cercanos
ano menos del 20% es clave para un buen desenvolvimiento de cualquier distribuidor.

El testigo Favre sostuvo que el RAPEL era estandar y segun volumen y que a
Pascal selo "acompafiaba' con bonificaciones adicionales;

No obstante, como referi antes, la propia clausula 3.3 habilitaba a un trato
desigual entre distribuidores.

Ademas, como explico el consultor otorgar menor bonificacion al menor
volumen, como €l precio de reventa lo sugiere Y PF, |a rentabilidad se construye sobre
el margen de compra, de modo que la disminucion de la bonificacion afecta la
competitividad, reduce ventas y volumen, siendo YPF la que controla precios y
bonificacion y fue la que permitié que la distribuidora competidora se consolide en el
mercado superando |os techos histéricos de Pascal.

5.4) Obrar contrario ala buena fey abusivo de la posicién dominante (arts.
9, 10, 11, 961 y 1011 CCyC): En primer lugar considero que detentar una posicién

Buscador de Fallos - Poder Judicial de Rio Negro 35/52



£
“ ' : JUZGADO CIVIL, COMERCIAL, MINERIA Y
SUCESIONES N°1 - GENERAL ROCA

dominante en una relacion contractual no es sinénimo de un obrar abusivo, pero en este
caso si lo fue.

Como ya fue abordado, ante la exclusividad del contrato de adhesion, el Sr.
Pascal se vio obligado a adquirir productos solamente a YPF; mientras que la
demandada se reservo, sin reciprocidad, la facultad de abastecer y favorecer a otros
distribuidores en la misma zona (clausula 2.2).

Se acredito también que Servicios Cipolletti S.R.L -instalada a escasos metros de
la base del actor- ofrecia idénticos productos de Y PF a precios menores (del orden del
12%).

También que la demandada redujo las bonificaciones del actor por
incumplimiento de objetivo -que cayeron de un promedio cercano a 20% (2010-2016) a
menos del 10% a partir de febrero de 2017- , mientras que se elevaban las otorgadas al
distribuidor competidor.

En virtud de dichas clausulas predispuestas por la proveedora (3.3 y 2.2) se dio
lugar aun trato desigual entre distribuidores que comercializaban similares productos en
la zona. El resultado de ello fue que Servicios Cipolletti ofrecia idénticos productos a
menor precio (testimoniales de Payotte y Giulitta Palacios), lo queincidié y favorecio la
migracion de la clientela generada durante muchos afos por Pascal en la zona (vgr
Edersa 2002, Tromba 2001, Boschi Hnos. 2003, RJ Ingenieria 2005, IC Qil 2009, Zoppi
Hnos. 2015), relaciones comerciales que en su mayoria cesaron entre 2018 y 2019 e
incorporaron como proveedor sustituto de lamarca a Servicios Cipolletti SR.L.

De esa forma la préactica de YPF de proveer condiciones (bonificaciones)
sensiblemente mejores a Servicios Cipolletti S.R.L privaron a Pascal de capacidad
competitiva.

Esa disparidad de trato del proveedor predisponente hacia el Sr. Algjandro Pascal
configura gjercicio abusivo (arts. 10y 11 CCyC) a colocar aun competidor mejores
condiciones que a otro, dentro de la misma zona, 1o que también configura competencia
desleal del predisponente contra su distribuidor y abuso de posicion dominante
contractual.

Sobre ésta Ultima, sostiene la doctrina que es "en si misma, es incolora, no es ni
buena ni mala. Pero el abuso de esa posicion dominante, que se refleja en el
desequilibrio injusto de la posicion relativa de las partes, resulta intolerable"
(ALTERINI, Atilio A., Contratos Civiles, Comerciales, de Consumo, Abeledo-Perrot,
Buenos Aires, , 1999, p. 83.)
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Por otro lado, también se acredité que la demandada demor¢ alo largo de 2018 y
2019, toda respuesta a los reiterados pedidos de Pascal, afectando deberes de
colaboraciéon en contratos de larga duracion

Prueba de €ello es |a nota presentada al gerente gjecutivo comercial Levallois el
18/10/2018 y conversaciones por Whatsapp entre Pascal y Emanuel Favre
concretamente 13/09/2018 14:35 hs, 14:39 en el que desde Y PF se le dice "El tema era
sabido que iba a pasar, es por eso que insisto en que hay que ser muy prolijos en las
finanzas y en la gestion general...antes los méargenes que tenian udes tapaban
todos...ahora una patinada te manda a la b".

Después el 25/01/2019 a las 14:00 Emanuel envia a Algjandro: "Jani buen dia,
hasta que no se autoricen |os pedidos generados no deposites més plata en la cuenta. Yo
te aviso cuando podes empezar a depositar”.

Refuerzatodo lo anterior la asimetria entre las partes en el contrato de adhesion,
gue evidencia un abuso de la posicion dominante de la predisponente YPF S.A y que se
manifiesta en el régimen de resolucion por incumplimiento (clausula 16.1y 16.2), todo
lo que denota la afectacion ala buenafe contractual.

6) Conclusiones y solucion del caso: Como se dijo anteriormente, el actor
encuadro la resolucion del contrato de distribucion en el art. 1494 del CCyC, por la
remision del art. 1509 y del 1511 inc. b), que dispone la aplicacién de las normas de la
concesion alos contratos de distribucién "en cuanto sean pertinentes”.

No obstante ello, la norma en que el actor funda su imputacion juridica es una
aplicacion especifica del régimen general de la resolucion por incumplimiento (arts.
1083, 1084 y sgtes del CCyC.

En base a ello, al actor le correspondia acreditar 10s siguientes extremos: €l
incumplimiento de Y PF; que ese incumplimiento revistio entidad suficiente (esencial)
para justificar la resolucion (arts. 1084 y 1087 CCyC); y el factor de atribucion y la
relacion de causalidad entre ese incumplimiento y el dafio cuya reparacién reclama
(arts.1734y 1736 CCyC).

Como surge del andlisis efectuado en el punto 5), se verificd en el caso
incumplimiento contractual esencial por parte de YPF S.A, en los términos de losinc. a)
y ¢) de lanorma citada que califican como tal cuando: @) el cumplimiento estricto de la
prestacion es fundamental dentro del contexto del contrato...c) el incumplimiento priva
ala parte perjudicada de o que sustancial mente tiene derecho a esperar.

El primer incumplimiento material relevante ha quedado acreditado, y ha sido
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identificado por el perito Dutto y el consultor técnico de la actora. Por un lado. ante la
abrupta caida de las bonificaciones al actor, que en febrero de 2017 descendi¢ del
18,19% al 9,71%, punto a partir del cual Pascal vio afectada su competitividad en la
Zona, Sin poder recuperarse.

Por otro, ante el inexplicable acopio de 404,14 m3 por parte del distribuidor
competidor en agosto de 2016 en momentos previos a la mora de Pascal y a la
incorporacion de la base de Bahia Blanca—, que si bien no prueba por si una intencion
deliberada de sustituir a distribuidor de la zona, en el contexto descripto, el desplome
de ganancias del actor, atado ala conducta comercial de la propiaY PF, permite concluir
gue tal conductaimplicé el incumplimiento contractual esencial.

A todo lo anterior se suma que el incumplimiento de la demandada no consistio
en un hecho aislado, sino en una conducta continuada cuyos efectos persistieron hasta la
resolucion misma: la politica de disminucion de bonificaciones iniciada en febrero de
2017 no se revirtié en momento alguno hasta 2019, y el bloqueo derivado de la cuenta
corriente Unica se mantuvo vigente hasta que se dio por concluido €l contrato de Bahia,
en Junio 2018.

Asimismo, YPF S.A privo a actor de lo que que sustancialmente tenia derecho a
esperar de una relacion de distribucion -comercializar en forma competitiva la
mercaderia-, siendo que por la clausula 2.1) regia la exclusividad solo en favor de la
proveedora-, habilitandose por la clausula siguiente a otros proveedores en la misma
zona, que fue lo que permitié consolidar la situacion de la competidora, frustrando de
modo definitivo lafinalidad econdmicadel contrato.

También se acreditd en el proceso el obrar abusivo de Y PF materializado en |la
compresion del margen via clausula 3.3 y e bloqueo cruzado de la operatoria de Roca,
viaclausula 17, por lo que todo ello resulta, por si apto para explicar la mora del actor,
gue aegalademandada.

En este contexto, la mora de Pascal, simultanea o inmediatamente posterior a los
incumplimientos que la ocasionaron, fue causada sin lugar a dudas por la conducta
abusiva previa de la demandada, por o que la facultad resolutoria declarada por €l actor
el 09/08/2019 por carta documento fue validamente gercida

Por otro lado, la ausencia de la intimacion previa prevista en la clausula 16.1 del
contrato no obsta a la validez de la resolucion realizada por €l actor, ya que se traté de
dar fin alos incumplimientos que se dieron en los Ultimos afios de relacion comercial y
gue leida en conjunto con la 16.2 develala abusividad de la conducta de la demandada.

Buscador de Fallos - Poder Judicial de Rio Negro 38/52



£
“ ' : JUZGADO CIVIL, COMERCIAL, MINERIA Y
SUCESIONES N°1 - GENERAL ROCA

Acreditado el incumplimiento esencial imputable a YPF S.A. y larelacion de
causalidad con €l dafo alegado, resultando causada la resolucion declarada por €l actor,
corresponde hacer lugar a la demanda, debiendo YPF S.A responder por |os dafios y
perjuicios que causo a actor.

7) Dafos y perjuicios reclamados: Determinada asi la responsabilidad de la
demandada, resta queda entonces resolver sobre |os dafios y perjuicios reclamados.

Para ello, se debe partir del blogue de constitucionalidad en tanto surge como
imperativo constitucional el principio de lareparacion plena del dafio. Esto es restituir -
con lamodalidad y amplitud que prevé e ordenamiento- la situacion del damnificado al
estado anterior al hecho dafioso.

Deben tenerse en cuenta las funciones de la responsabilidad civil y las
caracteristicas de los derechos lesionados (v.gr. patrimonial, extrapatrimonial, de
incidencia colectiva), la reparacion del dafio debe procurar una “tutela efectiva’
mediante el otorgamiento de un remedio apropiado no solo a la naturaleza del derecho
afectado, sino ademas, a la concreta situacion en la que este se encuentra en virtud de la
lesién (conf. Grippo, Fallos 344:2256).

A partir del art. 1741 CCyC y la caracterizacion de las consecuencias no
patrimoniales, prestigiosa doctrina afirma que en la nueva normativa civil, las
consecuencias del dafio pueden ser patrimoniales 0 no patrimoniales, sin margen para
encontrar terceros géneros. Lo correcto, en términos técnicos y dentro del sistema,
parece ser aidlar las consecuencias patrimoniales de tales vulneraciones, por una parte, y
SuS consecuencias no patrimoniales, por otray cuantificarlas de modo independiente.

Asi se afirma que: “Los perjuicios de cualquier clase pueden ser indemnizados si
proyectan consecuencias de una u otra clase y se dan los requisitos del deber de
responder” (Cf. Acciarri, H., Elementos de Andlisis Econémico del Derecho de Dafios,
(edicion argentind), La Ley, Buenos Aires, 2015).

Lo anterior por cuanto la actora ha reclamado en forma auténoma "dafio al
proyecto vida'.

Para la cuantificacion del dafio tendré en cuenta las siguientes premisas: -no se
debe dejar de resarcir ninguna proyeccion disvaliosa del hecho, no deben resarcirse un
dafo bajo diversos rétulos, el monto debe ser justo y no se deben perder de vista
criterios de realidad econémica y tratandose de un supuesto de responsabilidad
contractual, corresponde tener presente la previsibilidad contractual en cuando impone
el deber de responder por las consecuencias que las partes previeron o pudieron prever
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al contratar (art. 1728 CCyC).

7.1. Dafo emergente: Reclama €l actor la suma de $590.000.- y U$D 175.000.-
en concepto de préstamos que debid tomar para sobrellevar la situacion comercial, que
no fueron suficientes.

Sostiene gque son consecuencia directa del incumplimienton contractual de Y PF
S.A y que debi6 buscar nuevas fuentes de ganancias para mantener su clientelay la base
de su funcionamiento.

Por un lado no existe prueba alguna -documental, ni informativa- de los
préstamos requeridos a Banco Credicoop por $590.000.-

Si se acredité que el Sr. Di Sisto otorgdé a Pascal la suma de délares
estadounidenses ciento setenta y cinco mil en fecha Febrero del afio 2017, el mismo
s6lo se documentd por medio de un acta labrada ante escribano publico en esa fecha (fs.
486)

La misma solo acredita el mutuo, su fecha ciertay la entrega del dinero, pero no
acredita por si la causa del endeudamiento (art. 296 CCyC).

Por otro lado, ni la pericial contable, ni la documental acrediten el destino
especifico de esos USD 175.000 hacia gastos operativos de la base de General Roca, en
particular frente al reconocido funcionamiento de una cuenta corriente Unica.

Por ello, no habiéndose acreditado nexo de causalidad entre los perjuicios
invocados y el acto extintivo ilicito, considerando las consecuencias indemnizables en
lostérminos de los art. 1726/1727 y 1728 del CCyC, se rechaza €l rubro.

7.2. Lucro cesante: En la demandareclamo la sumade $ 31.416.126,23. Dividio
su reclamo en dos tramos: por un lado, $17.791.584,82 correspondientes al periodo
previo a la resolucién (de Febrero 2017 a agosto de 2019); y por otro lado,
$13.624.541,41 en concepto de ganancias no percibidas para el periodo posterior a la
resolucién (de agosto de 2019 ajulio de 2020), cal culados sobre la expectativa cierta del
ano de vigencia remanente que restaba para cumplir el plazo quinguenal del contrato de
distribucién.

En los alegatos, en base a la prueba peticiona para el primer periodo
$6.292.278,72.- y $5.380.72,13 para el segundo tramo. En ambos casos, partié del la
ganancia neta del afio 2016 que segun calcula fue de $3.395.362,15., afios en que €l
negocio era rentable y estable, por 1o que resulta plausible inferir que seguiria siendo
similar en los afos siguientes, por 1o que multiplica por tres afios y realiza las
deducciones ante la reducciones de litros de lubricantes facturados (25% en 2017,
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64,24% en 2018 y 52,05 en 2019). También realizo calculos de esos valores a dolares a
fin de poner en evidenciala entidad del dafio sufrido.

Por definicion, lucro cesante es la eventual ganancia neta que el damnificado
pudo haber obtenido de no haber mediado el obrar antijuridico del autor del dafio.

La frustracion de la ganancia asume el caracter de dafio resarcible solo cuando
implica una probabilidad suficiente de beneficio econdmico, de modo que para para que
sea indemnizable debe existir tal probabilidad objetiva de las ventgjas econdémicas
esperadas segun las circunstancias del caso (art. 1737, 1738y 1739 CCyC).

Como ya se abordo, en este caso la resolucion del contrato se encuadro en el
régimen de general de laresolucion por incumplimiento de los art. 1084 y sgtes, no en
el pretendido por el actor art. 1494 (especifico del contrato de agencia), alaque el art.
1511 inc. b) no remite.

Ello no resulta ébice para reconocer el rubro, que se encuentra efectivamente
acreditado.

Como se dijo, se probo la a relacion comercial que mantuvieron las partes, €l
volumen de ventas estable y creciente de Pascal, con un margen de bonificacién
promedio del 20% en el afio 2016 (informes contabl es).

Lapropia YPF S.A, por medio de empleados de jerarquia reconoci6 que Pascal
fue premiado como el mejor distribuidor del paisy larentabilidad del negocio de venta
de lubricantes alo largo del tiempo.

Como también ya abordé, la interrupcion y el posterior colapso de dicha
trayectoria se debi6 incumplimiento imputablea Y PF S.A.

La pericia contable refiere a la caida de ventas de Pascal del 64,24% durante el
ano 2018 y correlativo aumento de Servicios Cipolletti S.R.L en el mismo periodo.

En el punto 15) el perito preciso que Pascal exhibié una tendencia
moderadamente ascendente entre 2010 a 2016, alcanzando en 2017 un importe de
$24.211.224,37 .- de ganancias. Que a partir de 2018 mientras el volumen de suministro
y facturacion de Pascal caia un 74,92%, el de Servicios Cipolletti aumentaba un
164,10% y en 2019 registro una nueva reduccion del 19,68%.
Finalmente, la frustracion de las utilidades que Pascal dejo de percibir ante los

incumplimientos imputables a la demandada, debe encuadrarse en el régimen de
los contratos de larga duracion regidos por el articulo 1011 del CCyC, en los que €l
factor tiempo resulta indispensable para que el distribuidor pueda amortizar las
inversiones realizadas y percibir las ganancias razonabl emente esperadas.
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En conclusion, la resolucidn contractual ante los incumplimientos esenciales de
Y PF vulneraron la confianza legitima del distribuidor y frustraron de forma definitivala
expectativa cierta de lucro, por |o que corresponde reconocer €l rubro.

Ensefia Marzorati que: "En nuestro pais, al tratarse de un contrato atipico que
carece de regulacion legal, no existen normas positivas que determinen el modo de
calcular el lucro cesante. De alli que el tema haya debido ser resuelto por la
jurisprudencia...En este sentido, destaca que las normas de |os paises centroamericanos
establecen ademéas de otros rubros indemnizables- que el lucro cesante se calculara
sobre las utilidades brutas que el distribuidor haya obtenido durante los tres ultimos
anos o durante el lapso que haya ejercido la representacion, si este fuera menor
(Guatemala y El Salvador); o bien sera el monto de los beneficios obtenidos por el
distribuidor en la venta de |os bienes durante |os Ultimos cinco afos, o si no llegaraa
cinco, cinco veces €l promedio anual del monto de los beneficios obtenidos durante los
altimos afnos (Honduras)" (MARZORATI, Osvaldo J., "Sistemas de distribucion
comercia”, p. 82, Ed. Astrea, 22 reimpresion, 1992, pag 87 y sgtes).

Para cuantificar el rubro setomarael gjercicio del afo 2016, por ser el Ultimo afio
de crecimiento continuo y sostenido del negocio.

Como propone €l actor, que se considera razonable, se diferenciaran los afos
previos alaresolucion parareflgjar la ganancia neta dejada de percibir entre el inicio
del deterioro y laextincion del vinculo (agosto de 2019); y €l periodo posterior entre la
resoluciony el vencimiento del plazo contractual en julio de 2020.

En cuanto a la base de célculo, a fs. 17 se acompafno declaracion jurada de
Impuesto alas Ganancias del actor correspondiente a afio fiscal 2016 (Formulario AFIP
F.711), que consigna una ganancia neta sujeta a impuesto de $3.639.990,94 (punto k).
Se acredito también que el volumen de litros de lubricantes en ese afio fue 862,33 litros
(periciacontable).

Efectuando célculos en base a esos datos, tenemos que si se divide la ganancia
netal 862,33 litros, da como resultado $4.221,11 por litro.

Por otro, si dividimos la ganancia neta por mes de vigencia normal del contrato:
$3.639.990,94 / 12 = $303.332,58/mes.

Resulta ilustrativa la pericia contable para demostrar la curva de deterioro del
negocio, ya que permite calcular la variacion interanual del volumen fisico
comercializado: de 862,33 litros (2016) a 649,98 It (2017), una caida del 24,63%
[(649,98-862,33)/862,33]; de 649,98 It (2017) a 133,78 It (2018), una caida del 79,42%
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[(133,78-649,98)/649,98]; y de 133,78 m3 (2018) a 64,15 m3 (2019, afio completo), una
caida del 52,05% [(64,15-133,78)/133,78], acumulando, entre esos afos una reduccion
superior a 90% del volumen del afio 2016.

Como preciso € perito, €l quiebre mas pronunciado se ubico en el gercicio 2018,
habiéndose acreditado alo largo del proceso que e 2017 fue el afio en que se originaron
lareduccion de las bonificaciones, lo queincidié en el afio siguiente.

Célculosrealizados:

1) Periodo previo alaresolucion, es decir €l afio 2017 hasta Julio 2019:

2017: volumen respecto de 2016 = 862,33 - 649,98 = 212,35. Ganancia dejada de
percibir = 212,35 x $4.221,11/1t = $896.352,71.

2018: volumen = 862,33 It - 133,78 It = 728,55 It. Ganancia dejada de percibir = 728,55
X $4.221,11/1t = $3.075.289,69.

2019 (enero ajulio), en la periciano se hace &l calculo mensual, por 1o que se prorratea
en 7/12 la brecha anual completa. Brecha anual 2019 = 862,33 It - 64,15It = 798,18 It.
Brecha prorrateada (7/12) = 798,18 m3 x 7/12 = 465,61. Ganancia dejada de percibir =
465,61 x $4.221,11/ = $1.965.369,92.

Subtotal de $5.937.012,32.

2) Periodo desde la resolucion de agosto de 2019 hasta julio de 2020: Se calcula
12 meses x $303.332,58/mes = $3.639.990,94.-

Por lo que € lucro cesante prospera a valores nominales de 2016 $9.577.003,26.-
con mas los intereses desde cada periodo hasta su efectivo pago, conforme las tasas
surgidas de ladoctrinalega de nuestro STJ, actualmente "Machin”.

7.3. Pérdida de clientela: En lademanda estima el rubro en $ 10.315.119,32.

En los alegatos efectla los calculos en base a la pericial contable y solicita la
suma de $11.481.213,31.- que representan USD191.336,89.-

Este rubro se encuentra previsto en el art. 1497 CCyC al regular el contrato de
agencia.

El contrato de concesion, a que remite € art. 1511 inc. b) del CCyC, no remite a
esta norma, a diferencia de los supuestos de rescision de los contratos por tiempo
indeterminado y alas causales de resolucién (arts. 1509 y 1510).

Entonces, corresponde resolver si la "compensacion por pérdida de clientela” es
aplicable a contrato de distribucion, cuestion que gque fue arduamente discutida por la
doctrina y jurisprudencia antes de la entrada en vigencia del nuevo CCyC, que se
mantiene aln vigente en tanto no ha sido regulado expresamente.
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En la jurisprudencia existen precedentes a favor de reconocer el rubro en el
contrato de distribucion, vgr. el caso "Sola C/ Diageo Argentina S.A. S/Ordinario”, dela
CNCom., sala D, 01/03/2016. En contra'Marisi, Marcelo Alberto c/Pepsico s/Dafos y
Perj. Incump. Contractual (Exc. Estado)”, del 04/08/20, CCivCom. de Junin.

Como dije, el CyC no preveé la aplicacion de la compensacion por clientela al
contrato de distribucion, y ni siquieraa de concesion. A éste solo |e resultan aplicables
los tres articulos del contrato de agencia (los arts. 1492 y 1493 a los que remite el 1508
y el art. 1494 al que remite el art. 1509). Ademas la regulacion del contrato de
concesion sera aplicable a contrato de distribucion Unicamente cuando fuere pertinente
(art. 1511 inc. b).

Por o que cierta doctrina interpretan que la compensacion por clientela no resulta
aplicable al contrato de distribucion (cf. Gonzalo Anaya y Francisco Anaya, "La
compensacion por clientela en el contrato de distribucion”, Deconomi, Afio 1, nimero
2).

A tal argumento, la jurisprudencia que rechaza la aplicacién por analogia del art.
1497 al contrato de distribucién, afiade otro argumento de peso que se base en la
finalidad y objeto de cadatipo contractual.

Se dijo: " El tema de la compensacion por clientela en el contrato de agencia
resulta ser muy particular porque el objeto del contrato consiste -precisamente- en que
el agente genere clientela para su contraparte, denominada empresario. Por tal razén es
gue parte importante de la doctrina y jurisprudencia ha entendido que la compensacion
(en terminologia més precisa) por clientela no es trasladable a los contratos de
concesion y distribucion, en razon de su objeto, salvo cuando esos contratos contengan
obligaciones de promocion de negocios a favor del concedente o del distribuido
(asimilables a la agencia) y retribuidos mediante comisiones (Botteri (h) José D. "La
compensacion por clientela’ L.L. 2018-E, 782)".... e agente, a conducirse en nombre 'y
por cuenta de su principal, g. clientela a favor de éste, "mientras que el distribuidor
persigue la constitucion de una masa de clientes en su interés, lo que puede verificarse
en un escenario en el cual la marca se encuentra fuertemente acreditada y difundida -
donde la actividad del distribuidor parala comercializacion del producto sera secundaria
e incluso puede significar una incorporacion sinérgica a su catélogo de ofertas- y donde
la clientela, indudablemente, pertenece a la esfera del productor; o, en la situacion
exactamente inversa, donde el producto carece de significacion y la labor del
distribuidor para posicionarlo en el mercado es intensa, correspondiéndole, al menos en
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teoria, la atribucion de la misma, y una situacion intermedia, donde no encontrandose
posicionado el producto, los esfuerzos para hacerlo resultan compartidos entre el
productor y el distribuidor y la atribucién de la clientela a uno u otro dependera de
cuestiones de hecho correspondientes a cada caso particular” (Remaggi Luis A "El valor
de la clientela y la conclusién de los contratos de agencia y distribucion”
AR/DOC/4195/2016) Es mas como una de las caracteristicas del consumo actual, si de
alguna fidelidad puede hablarse es mas hacia el titular de la marca instalada
masivamente que hacia el fabricante, proveedor o distribuidor del producto en si*
("Marisi, Marcelo Alberto c/Pepsico s/Dafos y Perj. Incump. Contractual (Exc.
Estado)").

No obstante ello, no se desconoce que cierta doctrina considera que corresponde
aplicar por analogia dicha disposicion al contrato de distribucion en tanto "dicha
omision no debia ser interpretada como una exclusion... compensacion que no operaba
de manera automética, ya que el reclamante debia acreditar el efectivo aporte de la
clientela y su potencial aprovechamiento por el principal” (Papa, Rodolfo G,
Reconocimiento de la compensacion por pérdida de clientela en la distribucion
mercantil. Un leading case, Citas: TR LALEY AR/DOC/3040/2016 Publicado en: LA
LEY 06/10/2016, 5 LA LEY 2016-E, 475).

Es decir, la cuestion es opinable y sigue siendo controvertida en la doctrinay la
jurisprudencia.

El STJtiene dicho que el CCyC, através de su articulo 2°, ha introducido como
pauta de interpretacion normativa, el tener en cuenta “...sus finalidades..., de modo
coherente con todo el ordenamiento.”, conceptualizacion acerca de la cual se explica
gue “No se trata entonces de ignorar laintencion del legislador, sino de dar preferencia
a las finalidades objetivas del texto en el momento de su aplicacion por sobre la
intencion historica u originalista, que alude al momento de la sancion” (cf. Codigo Civil
y Comercia de la Nacion Comentado, Director: Ricardo L. Lorenzetti, Ed. Rubinzal-
Culzoni, 2014, Tomo I, p. 35). También se haindicado que al incluir alafinalidad de la
ley como herramienta interpretativa futura “...se procura desentrafiar el fin de la norma,
esto es, su sentido, ratio, o los intereses que busca lograr, por 1o que también se la
conoce como directriz teleol 0gica-objetiva. Desde esta | 6gica, entronca con lareferencia
velezana a espiritu de laley ya que, como ha sefialado el Alto Tribunal, éste consiste en
lo que se propone; se identifica con su finalidad; es lo que ha determinado
esencialmente sus sancion” (cf. Codigo Civil y Comercial de la Nacion Comentado,
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Directores: Julio C. Riveray GracielaMedina, Ed. LaLey SA, 2015, Tomo I, p. 62)...”
(Voto del Dr. Sergio M. Barotto en “ESPINOZA" Se. N° 39/15).

Por todo ello, me inclino por considerar que la compensacion por clientela no se
aplica al contrato de distribucion porque no ha sido previsto en la nueva normativa y
porgue en definitiva se basa en la distinta naturaleza juridica del contrato del contrato de
distribuciony el de agencia.

Por tales argumentos, se rechaza el rubro.

7.4) Dafio extrapatrimonial: Reclamo en la demandala sumade $ 3.000.000.

En los alegatos, en base ala pericial psicoldgicay alas conclusiones de la experta
solicitala suma de $54.571802.- por aplicacion de laférmula V uoto-Méndez.

El nuevo CCyC lo regulaen el art. 1741 del CCyC estableciendo que e mismo
debe fijarse ponderando satisfacciones sustitutivasy compensatorias.

La unificacién de la responsabilidad en el nuevo Codigo Civil y Comercial, con
una regulacion comun para el ambito contractual y el extracontractual puso fin alas
distinciones respecto la reparacion del dafio moral segun si €l hecho ilicito provenia del
incumplimiento de una obligacién o de la violacion del deber genérico de no dafiar -art.
522y 1078 del CC-.

Asi lo ha reconocido el STJ: "... De lo expuesto surge sin hesitacion que el
Cadigo Civil y Comercial ha ampliado la posibilidad de resarcir las consecuencias no
patrimoniales producidas por el incumplimiento contractual. En la actualidad no hay
restriccion alguna para resarcir: la reparacion de lalesién a las afecciones espirituales
legitimas (el otrora dafio moral) esta contemplada de manera tnicaen €l art. 1741 CCyC
sin cortapisa alguna para el dafo patrimonial y para el dafio extrapatrimonial. La
reparacion en todos los casos debe ser plena, por imperio de los arts. 19 de la
Constitucion Nacional y 1740 CCyC" (STJR en Se. 45/21 "Daga’).

Como pauta de interpretacion, la CSIN tiene dicho desde hace tiempo que parala
valoracion del dafio moral debe tenerse en consideracion entre otros factores el estado
de incertidumbre y preocupacién que produjo el hecho, la lesién a los sentimientos
afectivos, la entidad de ese sufrimiento, la indole del hecho generador de la
responsabilidad, etc. (Fallos. 318:385; 321:1117; 323:3614).

El daflo moral en principio no se presume y, por ende, debe ser probado, a
excepcion de o dispuesto por el art. 1744 del CCyC para los casos alli incluidos,
cuando la lesion extrapatrimonial surja en forma notoria (in re ipsa) de los mismos
hechos que |o ocasionaron.
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A su vez, cabe hacer una diferenciacion entre los incumplimientos contractuales
de los que solo pueden derivarse las simples molestias propias de cualquier
incumplimiento, de aquellos en los que alguno de los contratantes actta con culpa y/o
aln dolo que también pueden causar un padecimiento moral.

En el caso se encuentra acreditado el deterioro animico y personal del actor,
vinculado a la pérdida de la distribuidora que fue durante afios su fuente de ingresos y
parte de su proyecto laboral y familiar.

Los propios testigos de la demandada ratificaron la intachable trayectoria del
acto.Marcelo Cueli declaro que Pascal era considerado "un buen distribuidor de
lubricantes en la zona", reconociendo formalmente que "en alguna oportunidad habia
sido premiado como distribuidor de lubricantes’.

El Sr. Favre Arias coincidio al sefidlar que prioritariay previamente a negocio de
Bahia Blanca, Pascal "cumplia los objetivos comerciales y era considerado un buen
cliente parala compariia’.

El Sr. Spessot (cliente y comerciante) reforzo este punto recordando gque entre los
anos 2014 y 2015 el actor "fue distinguido por YPF como el mejor distribuidor del
pais’.

Por otro lado los clientes del actor, entre ellos Spessot y Duran dieron cuenta del
estado de impotencia e incertidumbre que le generd el problema d paulatino
desabastecimiento al que se vio expuesto el actor frente a sus propios clientes y
empleados, destruyendo la estructura empresarial que le Ilevo mas de una década
consolidar.

Quienes fueron empleados de Pascal refirieron a la situacion angustiante que se
vivia internamente, que "no tenian mercaderia para vender" y que los clientes "no
entendian por que, tratandose de Y PF, existian diferencias de precios entre empresas
gue operaban en lamisma zona'.

Todas esas afecciones fueron descriptas por la perita psicéloga, quien expuso que
el actor "presenta indicadores de ansiedad elevada, impulsividad y signos de agresividad
contenida, y se evidencia cierta dificultad para regular y contener las emociones.
Asimismo, muestra indicadores de vacio emocional, intereses restringidos y privaciones
en el érea afectiva, baja energia, fatiga, desanimo y pasividad en sus conductas. Se
observan algunos signos resignacion, impotenciay enojo que no logra canalizar frente
al medio y en especial frente a su situacion economica/laboral actual”.

"Se evidencia en €l entrevistado una necesidad de mostrarse seguro y fuerte frente
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al entorno y brindar una imagen socialmente aceptable. Presenta una fachada de
seguridad que denota una sobrecompensacion por sentimientos de inadecuacion, temor
a medio circundante e inseguridad”.

"Se debe tener en cuenta que el trabajo (su puesto de lider en la empresa) le
brindaba al entrevistado una identidad y gran parte de su autoestima estaba sostenida
ahi, después de estos hechos siente que toda la vida construida en funcion de su trabajo
(laboral/econémica y cotidiana) se derrumba ocasionado un gran dafio en su
autoimagen, su identidad y en su proyecto de vida. presenta indicadores de
incertidumbre y desconcierto frente al medio circundante y el futuro mediato. Se
observa en el entrevistado una disminucion en la autoestima, junto con signos de
ansiedad elevada, inseguridad en sus conductas frente al medio, enojo contenido y
pensamientos negativos con respecto al entorno. Y muestra una preocupacion por las
criticasy las opiniones de |os otros.

Ademés, se observan pensamientos perseverantes en relacion a estos hechos ,
ideas fijas y pensamientos cargados de angustia que denotan cierta dificultad para
tramitar lo sucedido.

Concluy6 que los hechos ocurrido cambiaron su vida cotidiana, familiar, laboral,
afectiva-emocional, ocasionandol e importantes trastornos en su estado animico, volitivo
y derelacion.

Aseverd que "el Sr. Pascal presenta en la actualidad un cuadro de F32 Trastorno
Depresivo segun lo especificado en el DSM V (Manual Diagnostico y Estadistico de los
Trastornos Mentales V), se corresponderia con una 2.6.9 Depresion Reactiva, con una
incapacidad actual de 20% segun el Baremo de Castex y Silva. Y de acuerdo Baremo
General para el Fuero Civil de los doctores Altube y Rinaldi, 20% de incapacidad
actual. Leve (Aparecen manifestaciones ligadas a situaciones cotidianas, pero con algun
grado de relacidn con el conflicto generador de la reaccion, no hay alteracion de las
relaciones laborales, pero si incide en la vida familiar, presenta acentuacion de los
rasgos mas caracteristicos de la personalidad de base, no hay trastornos de la memoria
ni de la concentracion, puede ser tratado mediante terapias breves)”.

Consider6 necesario que el entrevistado pueda continuar con estos espacios
psi coterapéuticos procurando contar con un lugar psicoterapéutico donde tramitar
terapéuti camente las consecuencias de |os hechos ocurridos en su vida cotidiana, |aboral
y en su estado emocional y trabajando los sintomas que perduran en la actualidad, para
gue pueda procurase y gozar de unavida mas saludable y plena.
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Aconsejo un minimo de 7 meses de tratamiento psicoterapéutico, con una frecuencia
semanal.

La pericia fue impugnada por la demandada, quien sostiene que la perita omitio
acompanar las técnicas administradas. Asimismo, que la experta no dio respuesta
concreta a punto pericial relativo a la personalidad de base del actor, limitandose a
reproducir en forma subjetivay parcial las manifestaciones del Sr. Pascal.

Sefal6 también la existencia de omisiones al no profundizar sobre las tres
internaciones psiquiatricas ni sobre los problemas de adiccion. Finalmente, cuestiono el
porcentaje de incapacidad asignado, destacando que el propio dictamen reconocio la
posibilidad de superar 10s sintomas mediante tratamiento, |0 que descarta el carécter
permanente y definitivo.

Al responder laimpugnacion, laLic. Hernandez defendio la metodol ogia aplicada
y sostuvo que la no adjuncion de los protocolos obedece al resguardo del secreto
profesional. Aclaré que las vivencias evaluadas responden a estrés prolongado derivado
del conflicto comercial y rectifico el grado de incapacidad, cuestiono que la
impugnacion se realice sin asesoramiento de consultor y reafirmo que el cuadro reviste
caracter cronico.

Lademandada ratifico las impugnaciones realizadas.

La pericia psicologica traduce a la magistratura -lega en esa materia- las
vinculaciones de causa-efecto que puedan suceder entre acontecimientos probados.

Lavaloracion del dictamen corresponde a ésta magistrada 'y aiin cuando la pericia
no tenga caracter vinculante, el apartamiento de sus conclusiones debe encontrar apoyo
en razones serias, en fundamentos objetivamente demostrativos de que no se halla
refiida con principios 16gicos 0 maximas de experiencia; resulta preciso invocar razones
fundadas las que, a su vez han de reposar sobre elementos de juicio al menos de igual
jerarquia que los invocados por el experto, que permitan desvirtuar el informe
(cfr.Devis Echandia, en "Teoria general de la prueba judicial™, Buenos Aires, 1981, t°. t.
2, pags. 336 y sig, también Fenochietto-Arazi, en op. cit., t° Il, pag. 523, nros. 2y 3).

En este caso, laimpugnacion del peritgje carece del minimo rigor cientifico y fue
suficientemente respondida por la perita.

No me caben dudas entonces que el incumplimiento del contrato de distribucion
imputable a YPF S.A, con quien el actor mantuvo una relacion comercial de méas

de 10 afios (2006 a 2019), que fue un distribuidor premiado y reconocido por la

proveedoray que por los avatares descriptos a partir de 2017 el actor sufrid un deterioro
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animico y personal serio, causalmente vinculado a la pérdida de la distribuidora que era
ademés de su fuente de ingresos, su proyecto profesional, laboral y familiar.

La prueba resefiada da cuenta de su angustia, afectacion a su autoestima ante el
cese de su actividad comercial y como todo ello impacto fuertemente en su animo y en
su salud psiquica.

Por ello, en base valorando las particulares circunstancias del caso, conforme lo
habilita el art. 147 del CPCC, considero razonable compensar el dafio moral causado,
fijandolo en la suma de $15.000.000.- con mas los intereses desde la resolucién
contractual de fecha 09/08/2019 y hasta la fecha de dictado de esta sentencia a una tasa
del 8% anual. Y partir de esta sentencia -en caso de incurrir en mora- los intereses se
devengaran hasta su efectivo pago conforme los lineamientos fijados por nuestro
Superior Tribunal de Justiciaen "MACHIN".

7.5. Dafo al proyecto de vida: Reclama en la demanda la suma de $
2.000.000. Sostiene que es un dafio auténomo de caréacter extrapatrimonial, fundado en
la frustracion y alteracion del plan existencial que el actor habia trazado para su vida
personal y profesional. Que dedicé méas de dos décadas a rubro de distribucion de
productos Y PF y que los incumplimientos contractuales atribuidos a la demandada
provocaron la pérdida de su clientelay el colapso de su patrimonio.

Que esta situacion lo obligé a cambiar su proyecto de vida, con una afectacion a su
derecho alalibertad y alaidentidad.

Como ya adelante en el punto 7), éste rubro no puede ser reconocido con la
autonomia pretendida, sin perjuicio de valorar las secuelas padecidas en la esfera
extrapatrimonial, como ya fundamente.

Refuerza lo aqui decidido el criterio sostenido por la alzada en varios de sus
precedentes, entre ellos “CAMPOS JONATHAN DAVID C/ CORVALAN JULIO
TRISTAN § DANOS Y PERJUICIOS (Ordinario)”, EXPTE A-2R0O-1541-C1-18 -y en
fecha més reciente en la causa "INOCENCIO ANA VERONICA C/ JORQUERA
MARIA EUGENIA Y CARRENO CARLOS MATIAS S/ DANOS Y PERJUICIOS "
(Expediente RO-45335-C-0000), 30/04/2024.

Por todo lo dicho, €l rubro se rechaza.

8) Costas y honorarios: En virtud del principio objetivo de la derrota,
corresponde imponer |las costas a la demandada en su calidad de vencida (art. 62 del
CPCCy53LDC).

A los fines de la regulacion de los honorarios profesionales, el monto base estara
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constituido por capital e intereses a determinar en la etapa de gecucion, y por razones
de economia procesal y concentracion, procederé a efectuar laregulacion de losy las
profesionales intervinientes y auxiliares de justicia mediante porcentajes relacionados al
monto base.

Para el caso que los honorarios resultan inferiores al minimo legal (10 JUS en
conjunto paralos letrados, mas el 40% por apoderado de corresponder y 5 JUS para los
peritos), la regulacion se fija en dichos minimos conforme art. 9 delalLey G2212y 19
delaLey G5069.

Asimismo, pararegular tendré en consideracion el art. 730 del CCyC y ladoctrina
legal emergente de los precedentes del STJ en "MAZZUCHELLI" (Se. 26/16) y
"PEROUENE (Se. 18/17).

Por los fundamentos expuestos y normas citadas,

V.- Resuelvo: Hacer lugar ala demanda interpuesta por el Sr. Alejandro Javier
Pascal contra YPF S.A. y en consecuencia condenar a esta Ultima a abonar al actor,
dentro de los DIEZ (10) dias, la suma de $24.577.003,26.- en concepto de lucro cesante
y dafio extrapatrimonial, con mas los intereses indicados para cada rubro, bajo
apercibimiento de gjecucion.

[1.- Las costas se imponen a la demandada, en su calidad de vencidas (art. 62 del
CPyC).

I11.- Se hace saber que la regulacion que a continuacion se efectlia sera del monto
base que resulte una vez que la presente adquiera firmezay sujeto ala liquidacion que
Se practique.

Regulo los honorarios de los Dres. Milton Hernan Kees, Dras. Analia Dabus,
VanesaRuizy Ezequiel Echeverriaen el 15% del MB, més el 40% al letrado actuante
como apoderado, por las tres etapas cumplidas en el proceso.

A quienes asistieron a la demandada, en 2/3 etapas del proceso, Dres. Algjandro
Cataldi, Maria Laura Segovia Greco, Marcelo Nunzi, Maria de los Angeles Silva y
Mariana Sacne, regulo en conjunto la suma equivalente al 10% del MB, mas el 40% por
apoderamiento alos actuantes en tal caracter.

Por la incidencia del 23/09/2021 (incompetencia) regulo a los letrados que
asistieran a actor, Dres. s Dres. Milton Hernan Kees, Dras. Analia Dabus, Vanesa Ruiz,
en conjunto la suma equivalente a5 JUS, méas 40% por apoderamiento.

A los Dres. Algjandro Cataldi, Maria Laura Segovia Greco, Marcelo Nunzi,
Maria de los Angeles Silva y Mariana Sacne, en conjunto, 3 JUS méas 40% por
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apoderamiento.

Regulo a peritos/as Lic. Gladys Mabel Hernandez, Aldo Capitan, Cr. Sebastian
Dutto y a consultor Cr. Juan Cruz Tonelli, el 3% del MB para cada uno/a de ellos/a
(12% prorrateado).

En caso de corresponder, a dichas regulaciones debera deducirse las sumas
percibidas en concepto de honorarios provisorios.

Se deja constancia que en la merituacion de los honorarios se ha tomado en
cuenta fundamentalmente la calidad de la actuacion profesional, el caréacter, la
extension, complejidad y etapas cumplidas de la causa, y €l resultado obtenido a través
de aquélla (Arts.6, 7, 8, 910, 11, 12, 20, 24, 32y 40 Ley 2212 R.N. y ley 5069).
Cumplase con laley 869.

Para el eventual caso de que los porcentajes determinados no alcancen el
honorario minimo de las respectivas leyes de aranceles, deberan estarse alos minimos
legales alli estipulados. Tratandose de un proceso de conocimiento el minimo legal es
de 10 JUS para los profesionales abogados (art. 9 Ley G2212), para el caso de los
peritos el minimo arancelario esde 5 JUS (art. 19 Ley G 5069).

Notifiguese las partes presentadas en los términos de los art. 120 y 138 del CPCC.
Registrese.

Agustina Naffa
Jueza
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